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Vinhos de Portugal

O FUTURO DOS VINHOS

O enoturismo é cada vez mais um caminho de futuro para os produtores de vinho. Portugal tem caracteristicas impares neste dominio.
Fique a par dos novos langamentos e das opinides dos principais produtores e players do mercado. Confira, ainda, as escolhas do JE ao longo de 2021.
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Uma
estratégia
nacional para
0 enoturismo

Filipe Alves
Diretor

enoturismo é cada vez
mais um caminho de fu-
turo para os produtores
de vinho. Portugal, é bom recor-
dar, tem caracteristicas impares
neste dominio, com uma oferta
que inclui quintas e casas senho-
riais no Minho e no Douro, her-
dades no Alentejo e as mais varia-
das experiéncias sensoriais e gas-
tronémicas relacionadas com o
mundo dos vinhos, em cidades e
vilas que s@o consideradas patri-
monio mundial pela UNESCO. A
nossa dimensao também ajuda,
bem como a qualidade das in-
fraestruturas de transportes e co-
municagdes: ao contrario do que
sucede em outros paises, a maio-
ria das unidades de enoturismo
portuguesas estd no maximo a
uma hora e meia de viagem do
aeroporto mais préximo.

Como se pode ler nas paginas
seguintes, o enoturismo, a ga-
nhar relevancia para os produto-
res nacionais, adquire especial
importancia numa altura em que
o mercado estd pouco mais do
que estagnado e em que, a seme-
lhanca de outros sectores de ati-
vidade, os produtores enfrentam
uma escalada sem precedentes
nos precos de alguns materiais e
dos custos de distribuicao.

No entanto, apesar do seu su-
cesso como destino turistico e da
qualidade dos vinhos nacionais,
Portugal ainda ndo é uma refe-
réncia mundial na drea do enotu-
rismo. H4 ainda muito por fazer
para atingir esse objetivo.

Como reconhece o Plano de
Acao para o Enoturismo
(2019/2021), do Turismo de
Portugal, existe ainda um “cami-
nho a percorrer” na qualificacdo
da oferta, na valorizacdo das re-
gides vinhateiras como destinos
de enoturismo, na capacitacao
dos agentes e na atuacio em
rede. O futuro tem de passar por
uma oferta de enoturismo que
n3o seja sazonal e que se alargue
a todo o ano, com um cresci-
mento em valor (com as receitas
a crescerem mais do que as dor-
midas) e com estratégias dire-
cionadas para os principais mer-
cados emissores de turistas. Este
Plano de Acdo foi um bom co-
meco e deveria servir de base a
uma estratégia nacional para o
enoturismo, envolvendo os
produtores, o Estado, as autar-
quias e outros players. B

ANALISE

Queda de vendas
na restauracao
continua em 2021

O efeito negativo da pandemia nao se limitou a 2020, prolongando-se
pelo ano em curso. Recuperar o valor das vendas é um desafio para
0s proximos tempos, assim como a sustentabilidade e o enoturismo.

NUNO MIGUEL SILVA
nmsilva@jornaleconomico.pt

Os efeitos nefastos da pandemia
na comercializaciao dos vinhos na-
cionais ndo se fez sentir apenas em
2020. Os reflexos negativos man-
tém-se durante o ano em curso,
como explicou Maria Jodo Real
Dias, do IVV - Instituto da Vinha
e do Vinho, no Férum Anual de
Vinhos 2021, que decorreu no
passado dia 24 de novembro, em
Santarém, sob a égide da ViniPor-
tugal. Segundo os dados divulga-
dos por esta especialista, nos nove
meses entre janeiro e setembro
venderam-se apenas 26 milhdes
de litros de vinho portugués no
sector nacional da restauracio,
contra 36 milhdes de litros no pe-
riodo homoélogo do ano passado e
68 milhoes de litros de janeiro a
setembro de 2019, numa fase pré-
-pandemia. No segmento da dis-
tribuicdo, o panorama é positivo,
tendo as vendas passado de 140
milhdes de litros nos primeiros
nove meses de 2020, para 149 mi-
lhoes de litros em periodo idénti-
co do ano passado e para 154 mi-
lhdes de litros de janeiro a setem-
bro deste ano. Em valor, o pano-
rama é idéntico: as vendas de vi-
nho nacional cairam de 446 mi-
lhdes de euros na restauragao nos
primeiros nove meses de 2019,
para 237 milhdes de euros de ja-
neiro a setembro do ano passado e
para 176 milhdes de euros no pe-
riodo homélogo deste ano. Em
contraponto, no sector da distri-
buicdo, as vendas de vinho portu-
gués subiram de 335 milhdes de
euros de janeiro a setembro de
2019, para 355 milhoes do perio-
do similar do ano passado, e para
386 milhdes de euros nos primei-
ros nove meses deste ano.

No computo geral, a evolucio
do preco médio do vinho portu-
gués no mercado interno também
evoluiu de forma favorédvel, apesar
da crise provocada pela pandemia.
Passou de 6,59 euros na restaura-
¢30 nos primeiros trés trimestres
de 2019, para 6,58 euros no perio-
do homélogo do ano passado, e
para 6,65 euros de janeiro a setem-
bro deste ano. No segmento da
distribuicio, o comportamento foi
similar: de 2,39 euros, para 2,38

euros, e para 2,51 euros nos pri-
meiros nove meses de 2021.
Resumindo, se compararmos os
primeiros nove meses de 2020
com o periodo homélogo deste
ano, em termos globais, somando
o sector da restauracdo ao da dis-
tribuicdo, as vendas de vinho por-
tugués tranquilo (exclui os espu-
mantes, frisantes, fortificados e
generosos) em territdorio nacional
registaram uma quebra de 2,5% em
volume e de 5,1% em valor, com o
preco médio a baixar em 2,7% E o
ano de comparacio, 2020, ja foi,
obviamente de fraca memoria. As-
sim, um dos grandes desafios do
sector nacional do vinho é recupe-
rar o tempo perdido, em particular
no segmento da restauracio. Re-

Tiago Caravana
CVR Alentejana

Francisco Toscano Rico
Presidente da CVR Lisboa

cuperar vendas, em volume e va-
lor, recuperar a trajetoria ascen-
dente dos ultimos anos no que se
refere ao preco médio, e que foi in-
terrompido pela pandemia.

Melhores ventos tém corrido na
vertente das exportacdes (ver tex-
to ao lado), mas como se percebeu
das intervencdes proferidas no re-
ferido Férum Anual de Vinhos, os
produtores nacionais de vinho
tém mais preocupac¢des no hori-
zonte. Responsdveis de diversas
CVR - Comissoes Vitivinicolas
Regionais - do Alentejo ao Dio,
sem esquecer Lisboa, Tejo, Vinhos
Verdes e o IVDP - Instituto dos
Vinhos do Douro e do Porto - su-
blinharam que, além da sustenta-
bilidade econémica e financeira
das exploracdes, ha cada vez mais
foco na sustentabilidade ambiental
e social dos territérios onde estdo
inseridos. A procura por solucdes
engenhosas de mitigacdo das alte-
racdes climaticas, da vinha & adega,
vai a par das tentativas para procu-
ra solucionar os grandes constran-
gimentos provocados pela carén-
cia de mio-de-obra qualificada e
nio qualificada.

Aumentar o conhecimento jun-
to dos consumidores; alargar e re-
juvenescer a base de consumido-
res; apoiar a promog¢ao e interna-
cionaliza¢do dos agentes econémi-
cos; incrementar a utilizacio dos
canais digitais e da social media;
desenvolver as atividades de eno-
turismo; promover a realiza¢io de
eventos premium e de visitas inver-
sas de jornalistas e de responsaveis
do trade; e fomentar a inovacio, a
diferenciacio e o acréscimo de va-
lor foram alguns dos objetivos
enunciados e desafios identifica-
dos no Férum Anual dos Vinhos
2021.

A posicao do IVDP e das CVR
Tiago Caravana, da CVR Alente-
jana avisou que, na vertente exter-
na, a relagdo qualidade/preco, que
é tao apreciada por todos, em cer-
tos mercados “pode ser um entrave
para o crescimento das exporta-
¢oes”, exemplificando com o mer-
cado norte-americano, cujos con-
sumidores “valorizam o facto de o
preco médio ser superior” para ad-
quirir um vinho.

Apostando na valorizacio do
produto e dos conhecimentos so-
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bre o vinho, assim como na dina-
mizacdo dos canais digitais, Pedro
Mendonca, da CVR Dao, anun-
ciou para o primeiro semestre de
2022 a criacao da Academia de Vi-
nhos do Dao e o lancamento de
uma nova app.

Por seu turno, Carlos Soares, do
IVDP, centrou a sua intervencio
na necessidade de afirmacio inter-
nacional da regio, adi¢do de valor,
promocio de produtos premium e
apoio a internacionaliza¢io dos
agentes econémicos que o IVDP
representa. Dinamizar estratégias
de promoc@o; aumentar o conhe-
cimento dos consumidores sobre
os produtos; investir na diferen-
ciacdo positiva do produto, assente
num sistema moderno de certifi-
cacdo; apoiar a diversidade e versa-
tilidade dos vinhos premium do
Douro e do Porto, adaptadas a gas-
tronomia dos mercados para onde
se pretende exportar; e criar novos
momentos de consumo, mais asso-
ciados a0 mundo dos bares e da
mixologia (a arte dos cocktails) sio
alguns dos desafios e objetivos
elencados por Carlos Soares. Este
responsével referiu ainda o factor
critico de investir na formacao e
na pedagogia das provas comenta-
das e da presenca em feiras do sec-
tor, a par da aposta, numa estraté-
gia de continuidade, nos mercados
prioritarios de exportacio da re-
gido: Estados Unidos, Canads,
Brasil, Dinamarca, Bélgica, Suica e
Franca.

Ja Francisco Toscano Rico, pre-
sidente da CVR Lisboa, denunciou
a falta de transparéncia sobre a ori-
gem e proveniéncia dos vinhos
importados, incluindo os da Unizo
Europeia, comercializados na res-
tauracio nacional, e defendeu que
anova PAC - Politica Agricola Co-
mum, em fase final de discussio,
deverd conter medidas de apoio
para acelerar a adesdo e adocio de
novas praticas por parte dos pro-
dutores. “O caminho para a sus-
tentabilidade tem de ser célere a
ser colocado no terreno e a serem
disponibilizados mecanismos de
apoio aos produtores”, advogou
Francisco Toscano Rico. O presi-
dente da CVR Lisboa destacou
ainda que as vendas de vinho cer-
tificado da regido duplicaram nos
dltimos cinco anos, assim como a
vertente exportadora, para onde
tem sido canalizada mais de 80%
das vendas, para mais de 100 pai-
ses. Investir nos publicos-alvo -
importadores, distribuidores, es-
cancoes e restauracio - dos cinco
mercados prioritarios de exporta-
¢ao - Estados Unidos, Canadj,
Reino Unido, Suica e Rissia - foi
outra das apostas anunciadas por
Francisco Toscano Rico. Novas
abordagens e novos mercados
com potencial, como a Irlanda e a
Ucrania; uma maior segmentac¢io
das acdes de comunica¢do, mais
focadas no binémio mainstream
Vs. premium; e uma crescente
atencdo ao mercado nacional, em
que a regido tem um desempenho
abaixo da média, focando na res-
tauracio regional e premium e lan-
cando um conjunto de ag¢des liga-
das ao enoturismo, sdo outros de-
safios lancados pelo presidente da
CVR Lisboa. m

EXPORTAGOES

Exportacoes em alta
dao folego aos
produtores nacionais

Nos primeiros nove meses deste ano,
as exportagoes cresceram 11,7% em valor,
para cerca de 700 milhdes de euros.

NUNO MIGUEL SILVA
nmsilva@jornaleconomico.pt

Se no panorama interno, o sector
nacional do vinho ji viveu melho-
res momentos, com a subida de
vendas na grande distribuicio a
nio compensar as perdas regista-
das no segmento da restauracio,
na componente de exportacio a
realidade é bem mais positiva.

De acordo com os dados divulga-
dos por Maria Jodo Real Dias, do
IVV - Instituto da Vinha e do Vi-
nho, no recente Férum Anual de
Vinhos 2021, no periodo de janei-
ro a setembro deste ano, em com-
paracio com o periodo homélogo
do ano passado, as exportacdes de
vinho portugués subiram de 228
milhoes de litros para 244 milhdes
de litros, em volume, e de 599 mi-
Ihdes de euros para 699 milhoes de
euros em valor. O preco médio no
mesmo periodo subiu de 2,62 eu-
ros para 2,75 euros. Em resumo,
no periodo em anilise, as exporta-
¢Oes nacionais de vinho cresceram
6,7% em volume e 11,7% em valor,
enquanto o preco médio aumen-
tou 4,7%.

Os cinco maiores mercados de
exportacdo dos vinhos nacionais,
em volume e em valor, sio Franca
(84 milhoes de euros), Estados
Unidos (83 milhdes de euros), Rei-
no Unido (60 milhdes de euros),
Brasil (55 milhdes de euros) e Ale-
manha (40 milhdes de euros). Nos
primeiros nove meses do presente
ano, estes cinco maiores mercados
de destino dos vinhos portugueses
representaram 44,9% do volume e
48,1% do valor total exportado por
este sector.

Além destes, hd um outro mer-
cado que tem ganho relevancia nas
exportag¢des de vinho portugués: a
China. Nos tltimos anos, este des-
tino tem estado em contraciclo,
com a evolucio das exportacdes
deste sector, tendo Portugal caido
de 8° para 10° maior exportador.
Em 2017, foi atingido um méximo
de exportacdes em valor para a
China, de 2.474 milhoes de euros.
Desde ai, as exportacdes nacionais
de vinho para a China entraram
numa rota consistentemente des-
cendente, tendo regredido para
apenas 1.601 milhdes de euros em
2020. No entanto, também neste
mercado hd boas noticias, porque
no periodo de janeiro a setembro
deste ano, em comparagio com o
periodo homoélogo do ano passa-
do, o volume de vendas cresceu

20,3%, o valor subiu 22,9% e o pre-
co médio aumentou 2,2%.

Mas nem s6 destes mercados vi-
vem as exportacdes portuguesas de
vinho. A ViniPortugal, presidida
por Frederico Falcdo, tem delinea-
do um plano estratégico da marca,
cujo objetivo é atingir os mil mi-
Ihdes de euros até 2023, isto apesar
dos percalcos provocados pela Co-
vid-19. Para atingir essa meta, a
estratégia da ViniPortugal para
promocio dos vinhos nacionais
passa por um reforco do investi-
mento, para um montante de 8,3
milhdes de euros.

Estao previstas acdes promocio-
nais em 21 mercados de destino,
um terco no mercado nacional e os
restantes dois tercos nos mercados
exteriores. O maior investimento
estd previsto para o mercado nor-
te-americano (1,3 milhdes de eu-
ros), seguido pelo seu vizinho a
norte, o Canada (881 mil euros).
Valor similar estd previsto para o
Brasil (856 mil euros). E a seguir, a
incontorndvel China (631 mil eu-
ros). Estes quatro mercados de
destino irdo concentrar 51% do in-
vestimento total previsto pela Vi-
niPortugal para o préximo ano.

Pretende-se também manter a
abordagem a novos mercados,
como a Bélgica, a Ucrania e o Mé-
xico, cujo potencial se que explo-
rar mais a fundo. Mas, o radar da
ViniPortugal também ird estar fo-
cado noutros mercados, como An-
gola, Japao, Coreia do Sul, Suica,
Russia, Alemanha, Polénia, No-
ruega, Suécia e Dinamarca.

As 114 acdes de promocgio
programadas pela ViniPortugal
para 2022 passam pela participa-
cao em 47 eventos, 58 acoes de
educacio, sete feiras e oito acdes
de promocio.

Frederico Falcdo
Presidente da ViniPortugal
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“Tenho um enorme amor
pelas vinhas, pela terra”

Licenciada em agronomia e mestre em agricultura, foi modelo, tendo desfilado nas principais cidades da moda. O amor
pelo vinho nasceu em crianga, a pisar as uvas nos lagares do seu avo, em Alcochete, mas s6 no Douro ganhou forma.

ANA CACERES MONTEIRO
acmonteiro@jornaleconomico.pt

Como é ser uma mulher

no meio dos vinhos? E ainda
por cima bonita. No inicio tera
sentido anticorpos que agora,
calculo, estejam ultrapassados.
Hoje em dia é muito natural, mas
em 1999 quando comecei a traba-
lhar foi mais dificil a integracio e
aceitacio por ser mulher e também
por ter estado ligada a0 mundo da
Moda. Mas nunca vi isso como um
problema, mas sim como um desa-
fio. E acho que por existirem cada
vez mais mulheres no mundo dos
vinhos em diversas 4reas, desde
enologia, drea comercial, marke-
ting, sommeliers, jornalismo, etc,
este sector tornou-se mais dindmi-
co, mais “descomplicado” e com
maior capacidade para atrair no-
vos consumidores.

Qual é o seu papel

na Quinta de Chocapalha,

que é dos seus pais?

A Quinta de Chocapalha foi com-
prada pelos meus Pais em 1987,
com o sonho de criarem um pro-
jecto em familia envolvendo-nos a
todos nas varias actividades. E
uma quinta lindissima, com muita
histdria e com enorme capacidade
para produzir grandes vinhos
brancos, tintos e rosés. A nossa
maior producio é vinho mas tam-
bém temos péra rocha. Eu sou
endloga e como tal responsiavel
pela producio dos vinhos da
Quinta de Chocapalha, juntamen-
te com o endlogo Miguel Cavaco,
que ja trabalha connosco desde
2013.

Quais os atuais desafios

que a Wine&Soul atravessa?

A Wine&Soul é a empresa que
criei com o meu marido, Jorge Se-
rodio Borges, em 2001 com o in-
tuito de produzir vinhos diferen-
ciadores a partir de vinhas velhas
do Douro, que sdo auténticas reli-
quias com uma enorme diversida-
de de castas que nos permitem
criar vinhos tnicos. Atualmente
um dos maiores desafios que en-
frentamos € a falta de mao de obra
qualificada que queira se fixar no
Douro. Trabalhamos de uma for-
ma muito tradicional com pouca
mecanizacao nas vinhas e enfren-
tamos diariamente uma enorme
dificuldade de recrutar pessoal
para o trabalho agricola e ndo sé.

Trabalhar com o seu marido

implica alguns desafios para
arelacao? Conseguem separar

o marido e a mulher e os sécios?
Foi sempre o nosso sonho traba-
lharmos juntos e criarmos um pro-
jeto em familia e que possamos
deixar um legado e patriménio aos
nossos filhos. Temos uma forma
de trabalhar muito semelhante
mas em algumas dreas comple-
mentamo-nos, 0 que nos torna
mais fortes e resilientes e apoia-
mo-nos mutuamente em alturas
mais desafiantes. Apesar de ser di-
ficil separar o lado empresarial do
familiar, tentamos que haja mo-
mentos do dia, em especial duran-
te as refeicoes em familia e durante
as férias, em que ndo falemos de
vinhos.

Como foi receber a distincao

de uma das Melhores Endlogas
do Mundo pelo Finantial Times?
Foi uma enorme surpresa e um
grande orgulho em especial vindo
de Jancis Robinson, uma senhora
que admiro imenso por tudo o que
que tem feito no sector dos vinhos.

Nao tinha ligacao ao Douro

e apaixonou-se por ele. Pode
falar-nos sobre essa paixao?
Sim, vim fazer um estdgio de vin-
dima ao Douro em 1999 na Quinta
Vale D. Maria , pois nio conhecia
a regido, e fiquei completamente
apaixonada e fascinada pelo enor-
me potencial para fazer grandes
vinhos, bem como pelas pessoas e
tradicdes. Hoje em dia, o Douro
faz parte de mim, tenho um enor-
me amor pelas vinhas, pela terra e
muitos sonhos que espero ainda
conseguir concretizar.

A Wine&Soul

€ a empresa que criei
com o meu marido,
Jorge Serédio Borges,
em 2001 com o intuito
de produzir vinhos
diferenciadores

a partir de vinhas
velhas do Douro”
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Os seus filhos ja se interessam
pelo mundos dos vinhos?

Os nossos filhos nasceram neste
mundo e convivem diariamente
com os nossos sonhos, angustias e
desafios. Apesar de muito diferen-
tes, os trés interessam-se muito
pelo que estamos a fazer, acompa-
nham muitos dos trabalhos e du-
rante a vindima adoram ajudar e
participar. O mais importante para
noés é que criem raizes na terra e
uma ligacio forte ao projeto, terdo

que fazer cada um o seu percurso e
perceberem qual o seu caminho, se
desejarem juntar-se a nds, serd
uma alegria, mas nio queremos de
forma alguma que sintam qualquer
pressio. Pois foi assim que os nos-
sos pais também fizeram comigo e
com o Jorge.

Quando se trata da Sandra
consumidora de vinhos, quais
sdo as suas castas preferidas?

E muito dificil mencionar castas
pois adoro blends, mas em vinhos

Andrea Johnson

monovarietais a minha casta bran-
ca preferida é sem ddvida o Arinto
e tinta a Touriga Nacional.

Qual é, para i,

o menu ideal de Natal?

A ceia de Natal no dia 24 é muito
tradicional com bacalhau cozido,
couves, cenouras, nabo e batatas
que plantamos na Quinta da Ma-
noella, bem regado com o nosso
Azeite Pintas servido com o nosso
Guru Douro Branco. No dia 25 é o
famoso peru bem recheado, uma
receita muito antiga da minha avé
Joana, que a minha mie faz deli-
ciosamente, acompanhado com
Chocapalha Reserva Branco e CH
Branco e CH Tinto e, claro, um
bom Vinho do Porto.

Qual é a sua viagem de sonho?
Desde crianca que tenho um fasci-
nio enorme pela Austrilia que
nunca tive oportunidade de visi-
tar, espero em breve realizar esse
sonho! Mas tenho tantos destinos
que gostaria de conhecer, como
[ndia, Pert, Islandia, Sio Tomé e
Principe....

Descreva-me um dia tipico
seu... Que idade tém

os seus filhos?

O meu filho Francisco tem 15 anos
e depois temos gémeos, a Maria e
o Anténio com 11 anos. Na reali-
dade n3o tenho muitas rotinas, a
nio ser de manha despachar os trés
e levi-los ao colégio, no caso dos
gémeos, o Francisco vai a pé para o
liceu... e depois o meu dia é uma
roda-viva... desde provas de lotes
de manh3, visita as vinhas, receber
visitas ou clientes, realizar provas
de vinhos para clientes ou consu-
midores... e muitas viagens de
promocio dos nossos vinhos, em
Portugal e agora, finalmente, co-
mecam as viagens internacionais.

Como se idealiza,

asua vida, daqui a 10 anos?
Espero que um pouco mais tran-
quila, com mais tempo para mim e
para gozarmos mais aquilo que
cridmos e conquistdmos.

Imagina-se alguma vez
“reformada” do mundo

dos vinhos?

Acho que nunca nos vamos refor-
mar, é impossivel, vamos sempre
ter sonhos e isso nos manterd vi-
vos e com energia.... Mas espero
que consigamos delegar mais para
termos mais tempo para outras
coisas, nomeadamente viajarmos
juntos.



CASA ERMELINDA FREITAS

A Cq@a Ermelinda Freitas dedica-se a
producao de'vinho desde 1920, os 550
hectares de vinhas estdo situados em
Fernando P6, uma zona privilegiada
na'fegido de Palmela. O solo destas .
vinhas que se localizam na zona sul
deRortugal, € composto por areias
muito semelhantes as areias de praia
e muito rico em agua, desempenhando

um papel importante na maturagao ..
das uvas. A brisa envolvente dos rios
refresca as vinhas durante os Veroes
secosgatribuindo suavidade e elegancia
aos vinhos. E nestes solos arenosos
que prospera o Castelao no total -
sao.mias de 30 castas plantadas por
uma area do tamanho de 550ha, e 21
milhdes de litros de vinho produzidos .
por ano. Desde 1999 os vinhos da
Casa Ermelinda Freitas, angariaram:-
mais de 1500 prémios nacionaise
internacionais.

— —_—
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ERMELINDA
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DONA ERMELINDA
BRANCO RESERVA

NOTA DE PROVA - Vinho com
cor amarelo esverdeada, aroma
com notas de frutosdoces e
algum citrino, bem integrado
comamadeiraonde estagiou.
Naboca apresenta-se cheioe
cremoso com final elegante e
persistente.

DONA ERMELINDA
RESERVA TINTO

NOTA DE PROVA - Vinho com cor
granada quase opaco, com aromas a
lembrar frutos pretos, especiarias e
fumo, com alguma compota devido
agrande maturacao atingida. Na
bocaé um vinho denso, cheio,
comgrande estrutura, taninos
presentes, mas integrados e

TEMPERATURA macios. Final longo persistente e
DE CONSUMO - 12 - 14°C muito agradavel.
PRATOS RECOMENDADOS - TEMEERATURA
Excelente para pratos de peixe, DECONSUMO - 162a18°C.
saladas, massas e carnes brancas. PRATOS RECOMENDADOS -

Carnes, carnes vermelhas, pratos
de caca, queijos, queijos de pasta
mole, queijos fortes

CASA ERMELINDA
FREITAS SYRAH RESERVA

QO icénico Syrah da Casa Ermelinda
Freitas, que com a colheitade 2005
foi reconhecido em 2008 como o
melhor vinho tinto do mundo, deve
ser uma presenca obrigatdria nas
garrafeiras de Portugal;

NOTA DE PROVA - Vinho de cor
granada, concentrado. Aroma
confitado a lembrar fruta preta muito
madura, alguma especiaria, com
toque balsdmico da casta. Na boca é
muito cheio, aveludado com taninos
presentes muito bem integrados.
Final longo e persistente.
TEMPERATURA
DE CONSUMO - 16a18°C.
PRATOS RECOMENDADOS - |deal
com pratos de carne vermelha, caca,
assados no forno, queijos fortes e Foie
gras.

[ S ]

MOSCATEL DE SE

P

CASA ERMELINDA CASA ERMELINDA FREITAS
FREITAS ESPUMANTE MOSCATEL DE SETUBAL
BRUTO NOTA DE PROVA - Vinhode cor

dourada, rico e complexo, com aromas
alembrar mel e cascade laranjabem
tipicas daregido. Na boca é cheio
edoce revelando boaacidez que
lhe confere frescura. Fim de boca
persistente e muito prolongado.

NOTA DE PROVA - Vinhode
cor amarelo brilhante, frutado, a
lembrar citrinos e frutos tropicais.
Boaestrutura e boa acidez que lhe
dafrescuraelongevidade. Final
de bocaalembrarofruto, frescoe

agradavel. TEMPERATURA
TEMPERATURA DE CONSUMO - 14 -16 C°.
DE CONSUMO -8a10°C. PRATOS RECOMENDADOS -
PRATOS RECOMENDADOS Acompanha bem pastelariafina,

docaria Arabe, como pode servir de

- Ideal como aperitivoou a e
aperitivo.

acompanhar carnes gordas.

CASA

ERMELINDA

st FREITAS w20

Com o apoio de
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NOVIDADES

Uma viagem
a0 pais em novos
lancamentos

Este € um resumo o mais alargado possivel dos novos lancamentos
de vinhos ja anunciados pelos produtores de uma dezena de regioes
vitinicolas nacionais. Sugestdes para aproveitar nos proximos meses.

NUNO MIGUEL SILVA
nmsilva@jornaleconomico.pt

Quando se chega a época natalicia,
os produtores nacionais de vinho
aprimoram-se e desdobram-se em
propostas para os consumidores.
Tentando fazer uma viagem pelo
pais, comecando pelo norte, pela re-
gido dos Vinhos Verdes, a Quintas
de Melgaco sugere diversas alterna-
tivas. Desde um pack Paixio, que in-
clui duas garrafas de Rosé QM e um
Espumante QM Alvarinho Super
Reserva; passando pelo pack Fami-
lia, que contém um Alvarinho QM,
uma garrafa do Homenagem QM e
um Espumante QM Alvarinho Su-
per Reserva. Um Alvarinho QM,
um Alvarinho Vinhas Velhas QM e
um Alvarinho Nature QM inte-
gram o conjunto Origem. Por fim, o
pack Tradicdo oferece duas garrafas
do Homenagem QM e uma do Es-
pumante QM Alvarinho Super Re-
serva. A pensar nos brindes da noite
de Ano Novo, a Quintas de Melgaco
também criou um pack Celebracio,
com um Espumante QM Alvarinho
Super Reserva e um Espumante
QM Alvarinho Super Reserva Rosé.

Do Minho ao Douro

Passando do Minho para o Douro, a
Niepoort propde outro pack, o
Great Douro Picks, composto por
quatro vinhos. Inclui o Niepoort
Tinta Amarela, o Bioma Tinto, o
Redoma Reserva Branco e o Nie-
poort Vertente, uma interessante
mostra das castas e das técnicas vi-
nificadoras da regido e deste produ-
tor. A Montez Champalimaud esta
a lancar no mercado o Quinta do
Coétto Vinha do Dote, um vinho de
parcela, feito a partir de um field
blend de mais de 30 castas autdcto-
nes do Douro. Deste terroir especial,
marcado pela perfeita conjugacio
de fatores, como a boa exposicdo
sul/poente, a altitude (140 metros) e
o solo xistoso, surgiu a vontade de
desenhar um vinho que refletisse,
em toda a sua génese, e o patrimé-
nio unico de vinhas velhas da Quin-
ta do Cotto, com uma idade média
igual ou superior a 90 anos de idade.
Segundo este produtor, o Quinta do
Cotto Vinha do Dote 2017 preserva
uma das melhores vindimas de
sempre para o Douro. Cor rubi in-

tensa, nariz sedutor e grande com-
plexidade de aromas. Entre especia-
rias, notas vegetais e frutos silves-
tres, ergue-se com volume, taninos.
maduros e muita frescura a equili-
brar o conjunto. Final longo e per-
sistente.

A Real Companhia Velha (RCV)
¢ um dos maiores produtores de vi-
nhos do Douro e do pais. Lancou
recentemente uma nova colheita
daquela que foi a primeira referén-
cia de Alvarinho produzido nos va-
les durienses. Com origem na pro-
priedade que lhe di nome, o Quinta
de Cidrod Alvarinho 2020 tem fer-
mentacio e estagio de seis meses em
cubas de inox, com o objetivo de
preservar a frescura e a elegancia.
Apresenta uma cor citrina leve-
mente dourada, a denotar concen-
tracao. Um branco de aromas finos
e delicados, onde se destaca a inten-
sidade das notas citrinas e da flor de
laranjeira, a contribuirem para a sua
complexidade. Encorpado e fresco,
revela, na boca, os sabores que se
adivinham no aroma. Um Alvari-
nho longo e distinto, salientado por
uma acidez estaladica e uma saboro-
sa mineralidade.

Outro produtor de referéncia do
Douro é a Quinta de Ventozelo. Em
marco, lancou a primeira edicio da
gama Douro Duet Collection, com
a dupla Quinta de Ventozelo Syrah
Unoaked 2019 e Quinta de Vento-
zelo Syrah Oak Matured 2018. Des-
de ha dias, nas principais garrafeiras
do pais é possivel aceder a segunda
edi¢io desta Douro Duet Collec-
tion, com dois vinhos de duas das
suas mais emblematicas parcelas:
Vinha do Colmeal Touriga Nacio-
nal e Vinha da Serra Touriga Fran-
ca, ambas de 2019. Duas parcelas
distintas, de onde foram seleciona-

|
Conheca os mais
recentes lancamentos
de vinhos que os
produtores nacionais
de cerca de uma
dezena de regides
vitivinicolas colocaram
no mercado

das duas castas de referéncia, com
dois estilos inicos que materializam
num estojo todo o potencial da di-
versidade do terroir daquela quinta.

Num plano diverso, surge a Du-
plo PR, uma empresa de consultoria
enoldgica focada em desenvolver
servicos técnicos e especializados na
regido vinicola do Douro, que co-
memora este ano o seu 20° aniver-
sario de trabalho na drea. Composta
atualmente por uma equipa de qua-
tro profissionais — Anténio Rosas,
Flavia Batista, Raquel Veiga e Filipa
Pizarro - dedica-se ao acompanha-
mento técnico dos clientes, que vai
desde a definicdo das datas de vindi-
ma até ao engarrafamento do vi-
nho. A sua maior motivacio é aju-
dar a concretizar o sonho de peque-
nos produtores de fazerem o seu
préprio vinho, pelo que as ativida-
des da empresa se destinam a apoiar
pequenas empresas e negdcios fa-
miliares de vinhos de Quinta sem
equipas fixas de enologia. A par da
consultoria, a Duplo PR também
produz os seus préprios vinhos de
autor. Ha poucos dias, surgiram no
mercado as edicoes de 2PR Colheita
Branco 2019 e de 2PR Tinto 2019.
O primeiro ¢ oriundo de uma vinha
nova plantada em altitude, com ex-
posicio sul. De baixa producio, e
unicamente com as castas autdcto-
nes altamente recomendadas no
Douro para producio de vinhos
brancos: Viosinho, Gouveio e Rabi-
gato. Cor amarela citrica. Extrema-
mente perfumado, com aroma a
fruta branca e ligeira flor de laran-
jeira. Na boca, é envolvente, com
boa frescura no palato, terminando
com mineralidade. Sugestdo de ser-
vico entre os 10°C e os 12°C. Quan-
to ao 2PR Tinto 2019, provém de
uma vinha com aproximadamente
25 anos. De baixa producio, e uni-
camente com as castas autdctones
do Douro - Touriga Nacional (70%)
e Tinta Roriz (30%), apresenta cor
rubi carregada e aroma concentrado
de fruta madura vermelha, com ele-
gantes notas especiadas. Na boca, é
envolvente, com boa frescura no
palato, de fruta evidente, taninos
aveludados, terminando agradavel-
mente longo e evidenciando versa-
tilidade gastronémica. Sugestio de
servigo entre os 16°C e os 18°C,
com decanta¢do prévia. Sujeito a
criar dep6sito. Nesta casa, o final de

2021 é também marcado pelo lanca-
mento de uma colheita que assinala
dez anos do projeto pessoal de Filipa
Pizarro, o ITER (viagem, em latim)
10 Years Celebration Tinto 2017.

Bairrada, Beira Interior e Dao
Descamos do Douro até a Bairrada,
terra de espumantes de exceléncia,
responsavel por mais de 50% da
producio deste segmento em Por-
tugal. No recente Concurso de Es-
pumantes Bairrada 2021, realizado
a 12 de novembro, os grandes ven-
cedores foram o Borga Bruto Bran-
co 2010, do produtor Campolargo
Vinhos, e o Issimo Baga Bairrada
Bruto Branco 2016, das Caves Ar-
cos do Rei. Propostas para as festivi-
dades que se aproximam.

Mais longe do Atlantico, da Beira
Interior, surge-nos o Cascale Oran-
ge 2020, a mais recente invencdo de
Hélder Cunha, um dos mais profi-
cuos winemakers do pais. Este Beira
Interior DOC é de 2020, estreme da
casta rainha da regizo, a Siria. E um
vinho vegan, o que é distinto de ser
biolégico. Os vinhos vegan, de que
Hélder Cunha é um dos pioneiros a
fazer com certificacio em Portugal,
ao contrario dos biolégicos, ndo
usam proteina animal no processo
de clarificacdo. No nariz, encontra-
mos notas de frutos secos, canela,
compota de figo e erva doce. Na
boca, tanino aveludado, grande vo-
lume de boca, balanceado com aci-

dez muito elegante, e um final per-
sistente e fresco. O vinho natural
Cascale Orange 2020 deve a sua cor
ambar ao tipo de vinificacdo. As
uvas sdo desengacadas e esmagadas
diretamente para a cuba, onde a fer-
mentacdo se iniciou espontanea-
mente. Durante 12 dias, fica em
contacto com as peliculas, a mace-
rar, tal como se de um vinho tinto se
tratasse. Hélder Cunha assinala ain-
da que se trata de um vinho de in-
tervencao minima, criado a partir
de uvas de produgcio biolégica certi-
ficada, com vindima manual e sem
qualquer adicio de sulfuroso.

No Dio, a Quinta de Lemos suge-
re-nos dois packs de trés garrafas:
um com trés garrafas de Dona San-
tana, colheitas de 2007, 2008 e 2012;
e outro com garrafas de Quinta de
Lemos Touriga Nacional 2012,
Dona Paulette 2012 e Nélita 2019.

Tejo e Lisboa

Descendo até ao Tejo, da regido do
mesmo nome, a Quinta da Alorna
propde-nos meia duzia de opcdes.
O Quinta da Alorna Tinto 2019 ¢é
produzido com as castas Castelao,
Tinta Roriz, Syrah e Alicante
Bouschet. As combinacdes destas
castas conferem-lhe uma experién-
cia impar. Aroma com sugestdo de
fruta vermelha madura e notas de
chocolate. Na boca, com taninos re-
dondos, primando pela simplicida-
de. Disponivel em garrafas de 0,75cl
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e de 1,51. Depois, chegam os Reser-
va. Primeiro, o Quinta da Alorna
Reserva Arinto & Chardonnay
2020. Aroma complexo de fruta
fresca e citrina do Arinto, associado
a fruta madura e notas fumadas do
Chardonnay, fazem com que este
vinho seja definido pelo produtor
como “uma explosio de aromas’.
Boa estrutura e equilibrio entre a
acidez e frescura do Arinto com a
maturacdo do Chardonnay e a ele-
gancia que a madeira lhe confere. O
final de boca é intenso e muito per-
sistente. Por seu turno, o Quinta da
Alorna Reserva Touriga Nacional &
Cabernet Sauvignon evidencia aro-
mas florais e a frutos vermelhos da
Touriga Nacional, combinados com
as especiarias tipicas do Cabernet
Sauvignon. E um vinho intenso
com final de boca persistente, dis-
ponivel nas versdes 0,75cl e 1,51
Passemos aos Marquesa de Alorna
Grande Reserva. Primeiro, o bran-
co, de 2017. Aroma fino e elegante,
com notas de lima, pera e marmelo.
A madeira muito bem integrada,
vai-se revelando lentamente através
de frutos secos e especiarias. A boca
seduz inicialmente pela forte explo-
sdo de fruta, passando pela cremosi-
dade e acabando com uma frescura
superior. Passou por um estigio de
oito meses com bdtonnage. Trés pos-
sibilidades: versio 0,75cl, versao
1,51 com caixa de madeira e versio
caixa de madeira com trés garrafas

de 0,75cl. Depois, o Marquesa de
Alorna Grande Reserva Tinto 2016.
Aroma intenso, sobressaindo notas
florais e fruta bastante madura, en-
volvidas por chocolate e pimenta
branca. A boca elegante e viva é
complementada por taninos finos,
bem integrados, onde se sentem as
notas aromdticas. Os 14 meses de
estigio em barricas de carvalho
francés conferem-lhe um final lon-
go e distinto. Estd disponivel na
versao 0,75cl, versao 1,51 com caixa
de madeira e ainda em versio
magnum de trés litros.

Também no Tejo, o Cabeca de
Toiro, da Enoport, lancou ha dias
uma edicio especial comemorativa
dos 25 anos de existéncia que esta
marca iconica estd a celebrar em
2021. Um portentoso tinto que re-
sulta das castas Touriga Franca
(60%), Cabernet Sauvignon (20%) e
Alicante Bouschet (20%). Uvas co-
lhidas em momentos diferentes, no
seu perfeito estado de maturacio e
vinificadas cuidadosa e lentamente
na adega. De aroma complexo e in-
tenso a especiarias e notas vegetais,
bem estruturado e potente, apre-
senta grande capacidade de enve-
lhecimento. Limitado a 4.273 garra-
fas, este vinho estagiou 12 meses em
barricas de carvalho francés e 12
meses em garrafa.

Ali perto, na regido de Lisboa, a
Quinta de Sdo Sebastido acaba de
lancar o seu primeiro DOC Arruda,

de 2019, gerado pelas castas Touri-
ga Nacional e Tinta Roriz em vi-
nhas maioritariamente de encosta,
ao alto. A vinificacao decorreu em
processo de curtimenta cléssica,
curta. Estigio de 40% em barricas
francesas de 22 e 32 utilizacdo. E um
vinho de cor média, com fruta fres-
ca, em harmonizacio com alguma
especiaria e notas de caixa de charu-
to. Na boca, é muito suave, fresco,
elegante, é ficil de cativar. Deve ser-
vir-se entre os 16°C e os 18°C. A
Outra novidade deste produtor é o
Dona Aninhas Reserva Rosé 2020,
gerado por uma vinificacio de uvas
de diversas castas produzidas nas
zonas mais frescas e de maior altitu-
de. Uvas apanhadas cedo, de forma
a manter toda a sua frescura e com-
ponente aromdtica. Inicio de fer-
mentacio em inox, seguida de fer-
mentacdo e estigio em barricas de
carvalho usadas de carvalho francés,
com bdttonage nos primeiros meses.
Engarrafamento direto da barrica.
Vinho de cor salmonada muito cla-
ra, mas muito complexo, com notas
especiadas, de chocolate branco e de
péssego. Na prova, é muito estrutu-
rado e texturado, seco, mas com
grande frescura e mineralidade.
Servir entre 10°C e 12°C.

Peninsula de Setubal e Alentejo
Atravessando o rio Tejo para sul,
entramos na regido da Peninsula de
Setubal. Criada no Poceirdo em

1950, a Filipe Palhoca fez chegar ha
pouco tempo ao mercado toda uma
gama de vinhos elaborados pelo
endlogo Jaime Quendera, em virias
referéncias. S3o Filipe Branco (Fer-
ndo Pires, Arinto e Siria), Sdo Filipe
Rosé (100% Casteldo) e Sao Filipe
Tinto (Casteldo, Syrah e Cabernet
Sauvignon) sdo algumas das opcdes,
mas também o Filipe Palhoca em
diversas alternativas monovarietais
- Syrah, Merlot, Cabernet Sauvig-
non, Touriga Nacional, Verdelho e
Chardonnay. Na referéncia Quinta
da Invejosa, dois DOC Palmela, um
branco (Fernio Pires e Verdelho
em doses iguais), e um tinto mono-
casta Castelao, além de um Reserva
Tinto, também 100% Casteldao, mas
em vinhas velhas. Sob a chancela
Vinhas da Invejosa, um outro Re-
serva Tinto com as castas Casteldo,
Syrah, Merlot, Cabernet Sauvignon
e Alicante Bouschet. Nos espuman-
tes, o Filipe Palhoca Branco Brut
Nature (100% Moscatel Galego
Roxo), o Filipe Palhoca Branco
Meio-Seco (100% Moscatel Galego
Roxo), e o Filipe Palhoga Rosé
Brut-Nature (50% de Moscatel Ga-
lego Roxo e 50% de Casteldo).

Na regido de Palmela, a Casa Er-
melinda Freitas estd sempre na cris-
ta onda vitivinicola nacional, como
se provou no recente Concurso
Melhores da Regido, organizado
pela CVRPS - Comisséo Vitivinico-
la da Regido da Peninsula de Setu-

Reuters

bal, onde ganhou o prémio de ‘Me-
lhor Vinho Branco’ com o Terras
do P6 Chardonnay & Viognier
2017. Outras sugestdes de produ-
¢Oes muito recentes incidem nas
medalhas de ouro ganhas por este
produtor no referido concurso:
Dona Ermelinda Reserva 2019, Vi-
nha da Valentina Premium, Valo-
roso Reserva 2019, Casa Ermelinda
Freitas Alicante Bouschet Reserva
2019, Casa Ermelinda Freitas
Gewurtztraminer 2018, Tulipa
2020 e Vinha do Torrzo 2020.

Na grande regido do Alentejo, em
Montemor-o-Novo, a Quinta da
Plansel, coordenada por Dorina
Lindemann, propds-nos no verao
um pack de seis vinhos: DL (Dorina
Lindemann) Branco 2020, DL Rosé
2020, DL Tinta Barroca 2017, Plan-
sel Branco 2020, Plansel Rosé 2020
e Plansel Verdelho 2020. No entan-
to, a nota de destaque vai para o
topo de gama desta produtora, com
apenas alguns dias de vida no mer-
cado: o Plansel Grande Escolha
2016, um blend de Touriga Nacio-
nal, Touriga Franca e Tinta Barro-
ca. Fermentacao lenta em barricas
de 200 litros, seguida de um estagio
de 24 meses em barricas de carvalho
francés. Carlos Ramos, endlogo da
Quinta da Plansel, assinala “as notas
muito expressivas dos frutos ver-
melhos, os aromas a compotas, es-
peciarias e tragos balsamicos”. “E
um vinho vivo e forte, mas a0 mes-
mo tempo elegante”, conclui.

Da Casa Relvas, em Sio Miguel
de Machede, surge uma proposta
diferente, um pouco contra a cor-
rente. Produzido a partir das castas
Alicante Bouschet, Touriga Franca
e Trincadeira, plantadas em solos
argilo-calcarios da Vidigueira, ja
estd disponivel o DE.ZAS.SE.TE,
que assim se chama por ter 17°. Este
vinho de elevado grau estagiou
nove meses em tonéis de trés mil li-
tros. A producio foi de 10 mil gar-
rafas. “Ainda ndo tinhamos conse-
guido encontrar o equilibrio e es-
trutura que estes vinhos precisam,
mas em 2020 conseguimos. Foi um
ano dificil no Alentejo, mas o verdo
quente e seco e as noites frias e secas
durante a matura¢do, permitiram-
nos preservar a acidez e atingir ni-
veis de maturacio fenodlica bastante
equilibrados, muito necessarios em
vinhos com este perfil”, explica Ale-
xandre Relvas, CEO da Casa Relvas.

Por sua vez, Jodo Portugal Ra-
mos, reconhecido produtor de Es-
tremoz, lancou ha dias uma edicio
limitada a 1.953 garrafas do vinho
Estremus, que resulta de uma vindi-
ma precoce, num dos anos mais
quentes e secos das tltimas décadas.
O inverno quente e quase sem chu-
va, seguido de uma primavera fria e
igualmente seca, levou as plantas a
um stress hidrico, dando origem a
uvas de muita concentracio e de
grande qualidade. A vinha que ins-
pirou o Estremus foi plantada h4 20
anos, numa pequena parcela de 1,5
hectares que envolve o Castelo de
Estremoz. Elevada e completamen-
te desprotegida das adversidades cli-
matéricas. Foram escolhidas duas
castas que melhor se adaptam as
condic¢des deste clima e solo e me-
lhor identificam a regido - Trinca-
deira e Alicante Bouschet, plantadas
numa proporgao de 50% cada. ®
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ESCOLHAS

As nossas
sugestoes
ao longo
de 2021

Durante 52 semanas, o Jornal Econdmico
levou até si propostas semanais de vinhos
portugueses. Aqui fica uma resenha da lista.

NUNO MIGUEL SILVA
nmsilva@jornaleconomico.pt

Mais um ano passado, é altura de
reagrupar a nossa colecio de su-
gestdes semanais aos leitores.
Mais uma vez, é uma escolha sub-
jetiva limitada as limitacdes de es-
paco, que pretende recordar as
nossas opcoes ao longo de 2021
ou fazer descobrir aqueles que
nio tiveram oportunidade de nos
ler em devido tempo o que de me-

lhor se foi fazendo no mundo
portugués dos vinhos. Brancos,
rosés, tintos e espumantes de nor-
te a sul de Portugal, tentando evi-
tar a0 maximo repeticdes de pro-
dutores. As excepcdes sio por ex-
celentes motivos, como vai poder
provar e comprovar. Outro obje-
tivo, como sempre, é diversificar
o mais possivel as origens, as re-
gides vitivinicolas, sabendo-se
que o peso do Douro e do Alente-
jo é dificilmente contornavel.
Brindemos!!! ®

Soalheiro Alvarinho 2020: Um classico mais ‘leve’

B B

| B

| | =]

L
v ) L hpira
Soalheiro Soaleir

ALVARINI

O produtor Soalheiro, de Melgaco, langou a nova colheita do classico
Alvarinho da mesma marca, numa garrafa inédita, com menos 19% de
vidro, tendo o objetivo duplo de reduzir a pegada carbodnica, por via da
reducdo do respetivo peso, e de nos facilitar a vida em casa, porque o
novo recipiente & mais facil de guardar na garrafeira ou no frigorifico, seu

pouso mais natural. m NMS

1
Quinta da Pacheca: Um
Touriga Francesa com longo
futuro

A esta data, a Ultima novidade da
Quinta da Pacheca no mercado
nacional, um Touriga Francesa a
100%, colheita de 2018, dominado
por trés pontos de referéncia: a
fruta preta do néctar, o granito do
lagar onde decorreu a fermentacdo
e a madeira de carvalho francés
em que estagiou. @ NMS

]
Herdade de Sao Miguel:
Dois toques tropicais

do Alentejo

A Casa Relvas langou nesta altura
no mercado nacional duas novas
colheitas da sua primeira e
principal marca, a Herdade de S&o
Miguel. Essas novidades d&do pelo
nome de Herdade S&o Miguel
Colheita Selecionada 2020 Branco
e Herdade S&o Miguel Colheita
Selecionada 2020 Rosé e foram
produzidos num ano desafiante
para o Alentejo. @ NMS
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Fragmentado tinto

e branco: Fragmentos
graniticos do Cima-Corgo

A ideia foi “criar um topo de gama
que melhor refletisse a
concentragdo das nossas vinhas
centenérias” - é assim que o
endlogo Luis Leocadio sintetiza a
motivagao para produzir e langar
no mercado nacional os vinhos
Fragmentado, da produtora Titan
of Douro. m NMS
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Castello D’Alba

Grande Reserva Tinto 2017:
O regresso glorioso
de um topo de gama

Vem do Douro, chegou ao mercado
nesta altura e afirma-se como um
genuino topo de gama. Esta
criagdo deriva do trabalho de Rui
Roboredo Madeira, referéncia
incontornavel nos vinhos do Douro
Superior, e da pelo nome de
Castello dAlba Grande Reserva
Tinto 2017. m NMS

CASTELLO
DALBA

GRANDE RESERVA
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Scala Coeli branco e tinto:
Malis duas promissoras
escadas para o céu

Nestes tempos mais conturbados
em que vivemos, 0s seres
humanos tendem a procurar
refUgios para as maleitas e
dissabores terrenos. Ao longo dos
séculos, a sabedoria dos monges,
potenciada pela clausura - ou
distanciamento social, como é
moda dizer-se - tém constituido
um bom antidoto para as
desilusdes mundanas. E esse o
exemplo dos Monges Cartuxos,
que até ha pouco tempo viviam no
Mosteiro de Santa Maria Scala
Coeli, em Evora. Sairam os
monges, mas ficou o sumo da sua
valiosa experiéncia. E neste
espago carismatico que cresce e
floresce o vinho com o mesmo
nome, Scala Coeli, produzido pela
Adega Cartuxa da Fundacao
Eugénio de Almeida (FEA). B NMS

|
Peninsula de setdabal:

Uma caixa especial

para a época festiva

A Comissdo Vitivinicola Regional
da Peninsula de Setubal (CVRPS)
langou um pack especial de
Pascoa, composto por seis
produtos da regido. Trata-se de
uma selegdo de seis vinhos, seis
garrafas, de seis produtores de
vinho: Moscatel de Setubal Sivipa
Roxo 2011, Herdade de Espirra
Método Tradicional 2010 D. O.
(Denominagdo de Origem) Palmela,
Filipe Palhoga Moscatel de Setubal
2016, Quinta do Monte Alegre CS
2018 D. O. Palmela Tinto, Herdade
da Comporta 2019 Branco I. G.
(Indicacdo Geogréfica) Peninsula
de Setubal e Quinta Brejinho da
Costa 2019 I. G. Peninsula de
Setubal Branco. m NMS
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Val Moreira Altitude 734M
Tinto 2018: Parcerias

com sucesso garantido

Estes vinhos resultam de diversos
esforgos associativos. Primeiro, ao
nivel da produgdo, estamos
perante uma parceria firmada entre
0s empresarios Antonio Parente,
do mundo da hotelaria (AP Hotels
& Resorts) e das produgdes
televisivas (SP), e proprietario da
Quinta de Sdo Sebastido, na regido
de Lisboa; e Jorge Rebelo de
Almeida, dono da Quinta de Santa
Vitéria e do grupo hoteleiro Vila
Galé. m NMS

WRRAFA  BOTT ¢
0013

VAL MOREIRA
LTITUDE

Lrweo
DE ORIGEM CONTROLADA

‘ DUTO DE PORTUGAL ,




3 dezembro 2021 O Jornal Econémico | 9

]
14 espumantes do Tejo

O ano anterior a este, 2020, ndo foi facil para quase ninguém. Espera-se que
0 que esta quase a acabar tenha sido um pouco, ou mesmo muito melhor,
consoante as experiéncias e as ambi¢des de cada um. Mas, no inicio de 2021,
nao tinhamos previsGes porque ndo somos especialistas na matéria. E o
melhor que encontramos para arrancar com este ano que agora se fina foi
uma profusa selegdo de espumantes, nada menos que 14, neste caso sob
sugestdo da CVR - Comissao Vitivinicola da Regido do Tejo. As propostas
passavam pelo Portas do Tejo Espumante branco, da Adega de Almeirim; pelo
Plexus Espumante Gaseificado, branco, rosé e tinto, colheitas de 2019 nos
primeiros caso e de 2018 no ultimo, da Adega do Cartaxo; pelo Monge
Espumante Bruto Branco 2015, do Casal Branco; pelo Companhia das
Lezirias 1836 Espumante Bruto branco 2016, do produtor do mesmo nome;
pelo Fiuza & Bright - Fiuza 3 Castas Espumante Nature branco, da casa com
a mesma designacao; pelo Ninfa Blanc de Noirs Reserva Espumante Brut
Nature branco 2016, do produtor Jodo Barbosa; pelo Lagoalva Espumante
branco da Quinta da Lagoalva; pelo Nana Espumante Bruto rosé 2016, Nana
Espumante Blanc de Blancs Cuvée Espumante Brut branco 2016, pelo Quinta
da Lapa Blanc de Blancs Grande Cuvée Espumante Brut Nature branco 2016
e pelo Quinta da Lapa Grande Reserva Espumante Brut Nature branco 2012,
todos da Quinta da Lapa; e, por fim, pelo Vale de Lobos Espumante branco
2016, da Quinta da Ribeirinha. m NMS
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Gruta das torres:
Vulcdo, mar & magia

A Gruta das Torres, localizada na
freguesia da Criagdo Velha,
encontra-se também classificada
como geossitio do Geoparque dos
Acores, Geoparque Mundial da
Unesco. Trata-se do maior tubo
lavico conhecido em Portugal com
5.150 metros de extensao total,
sendo visitavel de forma regular
desde 2005.

A Cooperativa Vitivinicola da Ilha
do Pico (CVIP) - Picowines
apresentou neste més o primeiro
vinho que estagiou no fundo da
Gruta das Torres - trata-se do
vinho Gruta das Torres Arinto dos
Acores 2018, que, desta forma,
estagiou no interior da terra, a 17
metros de profundidade. Com
uma edigdo limitada de 1.183
garrafas, este é o primeiro vinho
que amadureceu durante 15
meses no fundo da Gruta das
Torres, classificada como
Monumento Natural do Parque
Natural do Pico. m NMS
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Colinas do douro:
Trés ensaios ‘extremes’

A Quinta da Extrema é uma das
propriedades da Colinas do Douro,
situada no extremo sudeste da
Regido Demarcada do Douro, no
Douro Superior, e integrada no
Parque do Douro Internacional. Em
altitude, o solo caracteriza-se pela
transigdo entre o xisto e o granito.
Foi neste cenario de sonho que os
endlogos Jorge Rosa Santos e Rui
Lopes se langaram ao desafio de
fazer ensaios com castas
tradicionais da regido - Rabigato
(2019), Tinta Francisca (2018) e
Tinto Cdo (2018) - embora menos
conhecidas do grande publico, em
versGes monovarietais, as quais
chegaram ao mercado nacional
nesta altura.

Um desafio de fazer ensaios, mas
ensaios “extremes) sinalizando a
peculiar localizagdo geogréafica e
recuperando o nome da prépria
quinta onde nasceram estes
vinhos. m NMS
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Quintas de Melgaco: Vinhas
velhas, saberes ancestrais,
um novo Alvarinho

A Quintas de Melgago é um projeto
empresarial no sector vitivinicola
nacional cujos primeiros capitulos
foram escritos por Amadeu Abilio
Lopes, um filho da terra, de espirito
empreendedor, que rumou ao
Brasil, em meados do século XX,
para crescer e se afirmar como
empresario industrial de referéncia.
“O sucesso que viria a conhecer
nunca o impediu de recordar a
terra que o viu nascer, tendo
voltado, anos mais tarde, para
instalar os seus negdcios no
concelho de Melgago e potenciar o
crescimento da propria regigo.
Com uma visdo arrojada e
inovadora, desafiou centenas de
pequenos e médios produtores
vitivinicolas a juntarem forgas e a
trabalharem em conjunto para
promover, em unissono, o potencial
dos vinhos da regido e da casta
Alvarinho, a base de todas as
receitas. Nascia assim a sociedade
da Quintas de Melgago, constituida
por mais de 500 membros
acionistas. O projeto rapidamente
ganhou escala e se tornou num
importante motor de
desenvolvimento para a
comunidade e para a regido de
Melgaco, colocando-a no atlas
mundial”, recorda um comunicado
desta casa produtora de vinhos
verdes. A proposta vertente é um
Quintas de Melgaco Vinhas Velhas
(Alvarinho), de uvas de vinhas com
cerca de 30 anos, colhidas
manualmente. m NMS
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Parceiros na criacéo:
Casamento entre o Douro
e o Tejo

Num dos mais belos textos da
lingua e da musica portuguesas, ‘A
Noite Passada’, o incomparavel
Sérgio Godinho canta: “Descias o
Douro e fui esperar-te ao Tejo”. E
nesta confluéncia imaginaria entre
0s dois maiores rios que cruzam
Portugal que a produtora Parceiros
na Criagdo (PNC) apostou, para
trazer ao mercado nacional o vinho
PNC DOTE branco 2018. Neste
caso, Douro e Tejo resultaram em
DOTE. Como também a Quinta de
Monte Travesso, uma das origens
deste vinho branco, foi, ela proépria,
um dote de casamento oferecido a
avo paterna de Jodo Néapoles de
Carvalho. E nesta quinta, situada
em Barcos, no concelho de
Tabuago, na regido do Douro, que
o casal Joana Pratas e Jodo
Napoles de Carvalho
consubstanciam o projeto familiar
PNC - Parceiros na Criagdo, que
também conta com a participagdo
ativa dos seus filhos, Maria Teresa
e Anténio Maria. m NMS
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Periquita 2020:
Uma nova aposta
tripla da José Maria
da Fonseca

Chegaram ao mercado as
novas colheitas da
Periquita, considerada a
marca de vinhos mais
antiga de Portugal.

S&o o resultado da safra
de 2020 e ha trés
opgdes, em tinto, branco
e rosé, para acompanhar
as suas refeigdes ou o0s
mais simples momentos
de lazer. m NMS
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Lavradores De Feitoria
Branco 2020: Um branco
palha limao para desconfinar

A produtora Lavradores de Feitoria
langou o primeiro vinho da sua
lavra este ano, o branco, com esta
referéncia duriense, datado de
2020. Em termos histoéricos,
estamos perante a 14?2 edi¢do
deste vinho da Lavradores de
Feitoria, resultante do blend de
trés das mais tradicionais castas
brancas do Douro: Malvasia Fina
(60%), Gouveio (30%) e Siria ou
Cdédega (10%). m NMS
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Garrafeira
Mercadona:

Vinhos de
Confianca

A Mercadona continua a crescer em Portugal, onde
contajacom 28 lojas e, assim, cresce também a sua
rede de fornecedores portugueses. Prova disso € a
seccao da Garrafeira da Mercadona, onde se pode
encontrar uma vasta selecao de vinhos nacionais nas
prateleiras, nUmero que tende a aumentar a cada ano.

T

A garrafeira da Mercadona esta
dividia em 4 tipos de vinhos:
Brancos, Tintos, Rosés e Verdes
e, de cada variedade, ha uma vas-
ta selecdo de diferentes regides
de Portugal: Vinho Verde, Dou-
ro, Dao, Lisboa, Tejo, Alentejo e
Peninsula de Setabal.

Para oferecer aos “Chefes” (clien-
tes) as melhores opgdes, a em-
presa conta com Fornecedores
Especialistas das mais variadas
regides demarcadas do pais que
garantem a maxima qualidade
nos vinhos, até a ultima gota. Vi-
nhos como o Pousada do Corvo,
Avareza ou Castelo de Moinhos
sao algumas das marcas préprias
de vinhos que podem ser encon-
trados exclusivamente nas lojas
Mercadona e que sdo produzi-

Gurrdf;iﬁ ”

dos por fornecedores portugue-
ses. Como exemplo, os vinhos
Meio Escudo tinto e branco e
Mascarilha branco sdo produzi-
dos pelo fornecedor especialista
Quinta do Crasto, que apresen-
ta vinhos com as carateristicas
tipicas do Douro revelando-se
ideais para quem procura um
sabor com histéria.

De acordo com Vitor Grilo, Espe-
cialista em Vinhos da Mercadona
Portugal: “A diversidade dos vi-
nhos nacionais de norte a sul do
pais coloca-nos sempre em cons-
tante desafio, pois temos a nivel
nacional grandes produtores de
vinho e cada um deles tenta criar
e transmitir através do seu néctar
o melhor da regido onde é produ-
zido”
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O Modelo de Coinovagido ¢ uma
das principais caracteristicas di-
ferenciadoras da Mercadona e
consiste em colocar o “Chefe” no
centro de todas as decisdes para
poder adaptar a oferta aos ha-
bitos e preferéncias, garantindo
sempre a melhor qualidade. Este
trabalho com os “Chefes” é fei-
to nos Centros de Coinovagao,
dando-lhes a provar os vinhos,
conhecendo as suas espectati-
vas, fazendo provas cegas e ino-
vando com eles. E a partir desta
partilha que os especialistas da
Mercadona comecam a definir
o sortido e a transmitir as suas
necessidades aos seus fornece-
dores, impulsionando uma co-
laboragdo direta na elaboragdo
dos melhores vinhos.

Assim, de Regidao em Regido,
a empresa trabalha em estreita
parceria com os seus fornece-
dores, com os quais desenvolve
produtos tendo como base as
opinides e gostos dos “Chefes” e
assegurando a maxima qualida-
de. Para isso, conta com uma Ca-
deia Agroalimentar Sustentavel,
alicercada em relagdes a longo
prazo que promovam a estabili-
dade, o didlogo, produtividade e
planificagdo, com o objetivo de
um crescimento partilhado e sus-
tentavel.

POLITICA

DE TRANSPARENCIA

Para Mercadona ¢é importante
fornecer ao “Chefe” toda a in-
formagao que necessita para po-
der escolher o vinho que mais
se adapte as necessidades e pre-
feréncias, ou até mesmo para
proporcionar uma experiéncia
reveladora, dando-lhes a provar
vinhos de confianga que se con-
vertem numa explosdo de aro-
mas num simples copo de vinho.
Como parte da politica de trans-
paréncia da empresa, os produ-
tores estdo sempre devidamente
identificados nos rétulos das gar-
rafas, oferecendo assim o maxi-
mo de informac¢ao ao consumi-
dor: regido de origem, tipos de
uva utilizados, produtor e uma
breve descricao do vinho bem
como uma sugestdao de acompa-
nhamento para harmonizar os
vinhos com as refei¢des e a tem-
peratura ideal a que devem ser
servidos.

Além de fornecedores de vinho
de regides demarcadas, a Mer-
cadona trabalha também com
fornecedores portugueses es-
pecialistas de vinho de mesa e
de espumantes, para poder dar
as melhores op¢des aos nossos
“Chefes”

Com isto, sendo a mercadona um
supermercado prescritor exige de
n6s um trabalho constante desde
o chefe (cliente) em eleger a me-
lhor qualidade sempre ao melhor
preco. Com este trabalho o Chefe
(cliente) sabe que qualquer vinho
que elege da nossa garrafeira ja
passou por um exaustivo traba-
lho de sele¢do. O futuro prevé-se
desafiante pois ndo podemos cair
na tentagdo de ter uma grande
variedade de vinhos que se mul-
tiplicam entre si, defendemos
que o trabalho de selecdo temos
que ser nos a fazer para o cliente
para que assim quando este pen-
se em comprar um vinho de uma
regido, colheita, reserva, etc.., sai-
ba que esse produto tem a melhor
relagdo qualidade preco do mer-
cado. No Natal recomendamos
os nossos espumantes Vila Parai-
so, produzidos pela Sociedade de
Vinhos Borges, sao espumantes
Reserva que passam 14 meses de
estagio em garrafa, tem uma bor-
bulha fina e desde o Doce para
acompanhar sobremesas ao bru-
to para a acompanhar o seu prato
favorito nesta noite de Natal sdo
excelentes escolhas. Para acom-
panhar os deliciosos doces na-
talicios temos o nosso vinho do
Porto Ruby feito pelo nosso for-
necedor, Caves Messias, refere,
Vitor Grilo.

A Mercadona aposta em relacoes
a longo prazo, que promovam a
estabilidade e a sustentabilidade.
Desse, modo, para a empresa, isso
sO se consegue com o contributo
dos seus fornecedores e s6 assim
se pode desenhar a historia dos
vinhos que chegam a prateleira
dos seus supermercados para le-
var a melhor qualidade a mesa de
todos os portugueses.

Com o apoio

MERCADONA
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Especial Vinhos de Portugal
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Roquette & Cazes tinto
2018: Uma nova colhelta,

o classico de sempre

Trés castas, duas familias e um
terroir. E assim que se fazem as
contas da formula que esté na
origem dos vinhos Roquette &
Cazes, um projeto que resulta da
soma perfeita entre a visdo e
experiéncia das familias Cazes, do
Chateau Lynch-Bages, em
Bordéus, e Roquette, da Quinta do
Crasto, no Douro. Esta parceria
tem produzido vinhos bem
sucedidos no mercado nacional e
global desde 2002, de que o
homonimo Roquette & Cazes tem
sido o epitome.

“Desde a primeira edigdo, em 2006
- exatamente ha 15 anos, outro
ndmero a memorizar -, que este
vinho se tem afirmado como uma
das principais referéncias entre os
DOC [Denominagdo de Origem
Controlada] Douro. Feito a quatro
maos, pela dupla de endlogos
Manuel Lobo (Quinta do Crasto) e
Daniel Llose (Chateau Lynch-
Bages), combina o melhor de dois
pensamentos, sem preconceitos ou
barreiras”, assinala um comunicado
da casa produtora. As trés castas
sdo das mais famosas no Douro:
Touriga Nacional, Touriga Franca e
Tinta Roriz. m NMS
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Bona o a8

[
Caminhos Cruzados:
D&o renovado

Produzido a partir das castas
Touriga Nacional, Alfrocheiro Preto,
Tinta Roriz e Jaen, a vindima deste
Caminhos Cruzados Tinto 2018 foi
feita no estado de maturagdo
considerada ideal para cada uma
delas.

A Caminhos Cruzados, empresa
vitivinicola do Ddo, nas imediagbes
de Nelas, entrou numa nova fase
da sua vida desde que ha uns
meses foi adquirida pelo Grupo
Terras & Terroir, proprietario da
emblematica exploracdo duriense
da Quinta da Pacheca. Mostrando
uma vitalidade invejavel, a
Caminhos Cruzados apresentou de
uma assentada seis novos vinhos
com a chancela da casa. “Sob a
marca Caminhos Cruzados nascem
0S Nossos maiores desafios
criativos. E o nome da casa que
salta para a garrafa, garantindo
que todos os vinhos com este
cunho surgem para nos levar a um
novo Dao, reinventando cada
garrafa”, defende Ligia Santos,
diretora-geral da produtora do Dao,
‘herdeira’ da anterior administracédo
da empresa, criada pela familia
Santos. m NMS
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Lavradores de feitoria:

Um recital afinado

para Bernardo Sassetti

A Lavradores de Feitoria,
produtora vinica duriense, decidiu,
em junho, langar no mercado um
vinho de homenagem ao musico,
compositor, fotégrafo, pintor,
realizador, enfim, ao artista
multifacetado que foi Bernardo
Sassetti, desaparecido do nosso
convivio em 2012. Em boa hora o
fez. Como sublinha uma nota da
produtora, Sassetti “foi um criador
prolifero que estendeu a sua
actividade a uma grande
quantidade de suportes e
expressoes artisticas”, sem
esquecer que também foi
“apreciador da arte vitivinicola” O
‘Meruge tinto’ nasce de uma vinha
virada a Norte, numa zona mais
alta, privilegiando a acidez. m NMS
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Quinta da Ramalhosa:
Quando o D@o regressa

ao grande Palhete

O palhete € uma referéncia para
quem aprecia o vinho portugués,
tendo inclusivamente sido o motivo
para uma das mais célebres ‘cenas’
do cinema portugués, interpretado
pelo incontornavel Vasco Santana.
“Nao é milagre, é palhete”, concluia
0 bem humorado ator no Patio das
Cantigas. E preciso aqui explicar
que o palhete foi uma tendéncia
muito em voga por todo 0 nosso
pais vitivinicola no século passado.
No entanto, misturar vinho tinto
com vinho branco - é isso que, em
base, é o palhete - foi perdendo
terreno para novas tendéncias e
preferéncias. Nos Ultimos anos, tém
surgido alguns produtores, em
diversas regides, apostados em
recuperar esta tradigdo, o que, se
ndo € um milagre, 1a esta, s6 pode
ser palhete... Vem isto a propdsito
da Quinta da Ramalhosa, pequeno
produtor independente do Dao
(Besteiros, Viseu), ter em pleno
verdo apresentado o seu Palhete
2019. O jovem produtor Micael
Batista, aliado a experiéncia da
enodloga Patricia Santos, langaram-
se neste trilho, por terem a vontade
de recriar os vinhos feitos pelo avd
de Micael, no mesmo lagar de
pedra que ainda hoje é utilizado.De
denominagdo DOC Dao, o Quinta
da Ramalhosa Palhete 2019 é
composto por 13 castas:
Alfrocheiro, Touriga Nacional, Jaen,
Baga, Tinta Pinheiro, Tinta Roriz,
Bastardo, Malvasia Fina,
Encruzado, Uva Cao, Bical, Ferndo
Pires, e Rabo de Ovelha. m NMS
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Soalheiro: Trés vértices
na inovacgao dos verdes

O produtor Soalheiro, em Melgaco,
tem estado a investir nos ensaios
em torno da plasticidade dos
vinhos verdes, sem nunca perder a
autenticidade das castas com que
trabalha, a Alvarinho, claro, mas
também a Loureiro, que alguns
dizem ser a grande tendéncia de
consumo a acompanhar nos
préximos tempos no que a este tipo
de vinhos diz respeito. Resultado
dessa estratégia deliberada,
surgiram neste Ultimo verdo no
mercado trés novidades, trés
monocastas de 2020, trés vértices
de um triangulo de inovagao deste
produtor de vinhos verdes: um
Alvarinho de vinhas velhas, um
Alvarinho de altitude e um Loureiro
de Valenga, fora da subregido de
Melgaco e Mongao. m NMS
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Estrada Reserva: Uma uniéo
com caminho para andar

Os Estrada Reserva que iniciaram
no final do verao passado o seu
percurso no mercado nacional (e
externo) sdo resultado de uma
parceria entre duas das mais
prestigiadas casas vitivinicolas
durienses, a Real Companhia Velha
e a Lavradores de Feitoria. E pelos
resultados apresentados, afigura-se-
nos que tém um belo caminho para
percorrer.Os vinhos cumprem com a
tipicidade do Douro, com aposta em
castas nativas - Viosinho, Rabigato,
Arinto e Gouveio, no branco; Touriga
Franca, Touriga Nacional, Tinta Roriz
e Tinta Barrosa, no tinto - num lote
participado por ambos os
produtores, em partes iguais. @ NMS
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Quinta da Fonte Souto Rosé
2020: Um baldo de ensaio
que saiu perfeito

Ha cinco geragdes que a familia
Symington, de raizes escocesas,
inglesas e portuguesas, produz
vinhos no nosso pais. De forma
predominante na regido do Douro,
com uma tradigdo que vem desde
1882 na producgdo de vinhos do
Porto nas suas quatro casas
afamadas - Graham’s, Cockburn’s,
Dow’s e Warre’s - para néo falar
em distintos vinhos de mesa, como
os Quinta do Vesuvio, Quinta do
Ataide, Altano ou Chriseya. Este é
um 100% Aragonez, proveniente
da Serra de Sdo Mamede, em
Portalegre. m NMS

QUINTA ®* FONTE SOUT0

Pinot Noir Naked Rosé
2019: Da costa atlantica,
sem barrica

N&o é um palhete, mas 1& que
parece, parece, pelo menos a
primeira vista. E um Pinot Noir Rosé,
em versdo nua e crua. Ou seja, sem
ir a qualquer barrica de madeira.
Estamos a falar do mais recente
vinho da gama Naked, uma gama
langada ha anos pela Vicentino
Wines, sob a orientagdo do endlogo
Bernardo Cabral. Segundo a casa
produtora da regido costeira do
Alentejo, “depois de, no ano
passado, ter langado o Pinot Noir
Naked Tinto, um vinho cru e
descontraido, a Vinhos Vicentino
lanca agora o Pinot Noir Naked Rosé,
que acentua o perfil de frescura e
elegancia da gama”. m NMS

VICENTINO

NHAS DA COSTA ATLANTIA
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Mar de Rosas, o rosé mais
ocldental da Europa

Nicholas Von Bruemmer decidiu
seguir a paixdo do seu avo pela
vinha e pela quinta Casal Sta.
Maria, em Colares, sobranceira ao
Atlantico, e produzir um vinho de
homenagem ao bardo Bodo Von
Bruemmer. “(...) sempre, desde que
perdemos a nossa casa em 1918,
foi 0 meu desejo procurar um lugar
na Europa onde pudesse construir
uma nova tradig&o familiar. A
medida que fui envelhecendo, mais
convencido estava de que a
agricultura e o campo seriam parte
desse sonho. Assim que fiz 50
anos, decidi que era tempo de
partir em busca desse lugar.
Sempre associei aos meus sonhos
dias solarengos, e numa dessas
viagens que fazia a Portugal, no
inicio dos anos 60, visitei
Almogageme e encontrei este
magnifico lugar - Colares. A casa
estava em ruinas, mas toda a sua
envolvéncia e a vista eram Unicas.
E foi assim que decidi comprar o
Casal Sta. Maria’”, explicou o
saudoso bardo Bodo. Este vinho é
feito com uvas vindimadas
provenientes das melhores videiras
previamente selecionadas do Casal
Sta. Maria. m NMS
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Quinta de Lemos com quatro novidades

A Quinta de Lemos, produtor do
Dao, radicado na regido de
Silgueiros, Viseu, langou no
mercado no verao passado

quatro novos vinhos: Lemos Rosé,
Pica-Pica (branco), e os
espumantes Gégé (rosé e branco).
“Frescos, surpreendentes, viciantes
e apeteciveis”, € assim que sdo
descritos pela casa.

Nada impede que estes vinhos
possam ser bebidos todo o ano,
ainda que sejam ideais para
celebrar com os amigos as férias

e o tempo quente. Mas os )
argumentos que apresentam N
prevalecem nas restantes épocas =
do ano. m NMS
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Trés velhas bonitonas escondem jovem sedutor

A Morais Rocha Wines, produtor da Vidigueira, Alentejo, colocou no
mercado uma proposta diferente, uma caixa de trés garrafas de vinho
Reserva, colheita de 2017, com um nome desassombrado: As Velhas.
A edigdo é limitada e a procura tem excedido todas as expectativas.
Nada que surpreenda, tendo em conta a qualidade do vinho e a beleza
de todo o conceito que o envolve, quebrando esteredtipos e
preconceitos ainda reinantes sobre o envelhecimento. Numa edicdo
limitada a 1.500 garrafas (500 packs), o vinho ‘As Velhas’ é composto
pelas castas Alicante Bouschet, Syrah e Touriga Nacional. @ NMS

Péra-Manca regressa
com colheita de 2015

Sendo um mito ou ndo, o Péra-
Manca ja é citado em crénicas do
século XVI e o inicio da sua histéria
remonta aos tempos da ldade
Média. Estas referéncias histéricas
sd0 uma ajuda preciosa para a
projecdo deste vinho e para as
suas vendas em varios mercados
externos, em particular no Brasil, e
no mercado nacional. E isso néo é
um mito. Claro que o vinho
propriamente dito é a melhor ajuda
para o renome desta marca. Por
isso é que o Péra-Manca sé é
produzido em anos considerados
de excecional qualidade da
colheita. Pela primeira vez na sua
histéria, a Fundagdo Eugénio de
Almeida (FEA) tem no mercado a
terceira colheita consecutiva de
Péra-Manca, desta feita, o tinto de
2015, elaborado a partir das
habituais castas Aragonez e
Trincadeira, numa edigado limitada a
44 mil garrafas. @ NMS
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Falua repete identidade
e autenticidade no Minho

Detida pelo grupo francés Roullier,
a Falua conta com cerca de um
quarto de século de atividade no
sector vitivinicola, em particular na
sua origem, a regido de vinhos do
Tejo. Recentemente, a Falua
decidiu sair da sua zona de
conforto e adquiriu a Quinta do
Hospital, na freguesia de Ceivaes,
concelho de Mongé&o, dominando a
estrada nacional no extremo
nascente da localidade de Valinha,
num dos maiores e mais
impactantes vales do Minho. Trata-
se de uma propriedade totalmente
murada com uma casa senhorial -
o Solar do Hospital -, com fachada
brasonada do século XVI,
testemunha o legado que remonta
ao século Xll, periodo da Historia
em que D. Teresa tera doado as
terras a Ordem Hospitalaria de
S&o Jodo de Jerusalém ou Ordem
do Hospital, para que os
Hospitalarios se instalassem no
Condado Portucalense. Daqui
surgiram dois monivarietais, um de
Alvarinho, outro de Loureiro,
ambos de 2020. m NMS
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Trés apostas da nova
Palmela Wine Company

A até agora conhecida como
Sociedade Vinicola de Palmela
(SVP) criou uma nova identidade
visual da marca, passando a usar a
chancela de Palmela Wine
Company, além de ter concluido
recentemente uma reestruturagdo
acionista. Os grandes objetivos
para os préximos tempos sdo
apostar nos mercados
internacionais e reposicionar o
portefdlio de vinhos da casa, com a
introdugdo de uma gama premium.
Vamos por partes e comecemos
pelo Grande Reserva tinto 2019,
um field blend de Casteldo, Touriga
Nacional e Cabernet Sauvignon, um
vinho que reflete bem o terroir
atlantico de Palmela. Na nova gama
Botelharia, ha duas opgdes. A
primeira € um branco, também de
2019, uma mistura das castas
Ferndo Pires e Arinto. Por fim, o
Botelharia Moscatel de Setubal, de
1996. m NMS
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Outras obras raras
de Joana Vasconcelos

A artista Joana Vasconcelos
decidiu deixar a sua marca criativa
numa outra area, agora no sector
da vinicultura. Com uma parceria
estabelecida com o produtor
duriense Quanta Terra e com os
endlogos Celso Pereira e Jorge
Alves, langou recentemente no
mercado portugués duas edi¢des
numeradas, uma de espumante,
outra de vinho tinto. O primeiro,
um monocasta de Pinot Noir,
edicdo de 2018, provém de vinhas
localizadas na regido de Cima-
Corgo, no planalto de Alijo. A
producdo esta disponivel em série
numerada, numa embalagem em
caixa de madeira especial, de trés
garrafas, com design da prépria
Joana Vasconcelos.

O segundo vinho com a chancela
da artista & um tinto produzido a
partir de varias castas tradicionais
do Douro ndo especificadas,
colheita de 2017. m NMS

AdegaMde celebra 10 anos com 5 novos vinhos

Dez anos depois da inauguragao oficial e do
langamento do primeiro vinho no mercado, a
AdegaMae decidiu renovar a sua identidade e reforgar
a génese marcadamente atlantica desta casa
produtora de vinhos ligada ao Grupo Riberalves. Por
isso, a marca Dory - homenagem a heranga
portuguesa da pesca do bacalhau - destaca-se numa
gama que também recebe novas referéncias, em
resultado da maturidade do projeto, sendo de
destacar a chegada dos primeiros ‘Vinhos de Parcela’
A AdegaMae entra assim no seu segundo decénio de
existéncia com um rebranding global, apresentando
uma nova logomarca e novos rétulos, propondo novos
vinhos e tendo procedido a reorganizacéo das gamas
do seu portefélio. Realga-se ainda mais o terroir da
AdegaMae, marcadamente influenciado pelo mar,

ADEGAMAE

CASTELAO

com um ‘mergulho total’ na inspiragéo atlantica.Amao

cheia de escolha passa pelo AdegaMae Pinot Noir
Rosé 2020, o AdegaMée Viosinho 2019, o AdegaMae
Reserva Branco 2019, o Dory Tinto 2020 e o
AdegaMae Casteldo 2017. Tudo pela mao afinada do
endlogo da casa, Diogo Lopes. m NMS
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Um branco de Tavora-
Varosa, floral e contido

A regido vitivinicola de Tavora-
Varosa € das mais pequenas e das
menos conhecidas que existe em
Portugal. Situada nas montanhas a
sul do Douro, na base sul da Serra
da Nave, entre os rios Paiva e
Tavora, a sua grande referéncia é a
producdo de espumante de
superior qualidade, tendo sido a
primeira regido demarcada em
Portugal neste segmento. Mas,
desde ha alguns anos, os
produtores desta regido optaram
por apostar na producdo de vinhos
de mesa, também com referentes
dignos de nota. E o0 caso da Wine
Attitude, detida pelos também
endlogos Jorge Rosa Santos e Rui
Lopes, que acaba de langar no
mercado nacional o Lés a Lés
branco 2019, um lote em
percentagens iguais das castas
Cerceal e Malvasia Fina. m NMS
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Trés novos tintos

com ART, ‘design’

e excelente contetido

A Herdade do Freixo, localizada no
Redondo, Alentejo, pode ser
considerada um pequeno paraiso,
onde as aves migratorias
encontram abrigo, as oliveiras
milenares embelezam a paisagem
e as vinhas crescem em solos de
xisto e granito. Em complemento,
0s vinhos estagiam numa adega
impar, a 20 metros de
profundidade, com um design
Unico e arrebatador, da autoria do
arquiteto Frederico Valsassina.

E esse design que ‘veste’ também
0 novo topo de gama desta casa, o
ART Herdade do Freixo tinto 2016,
“um tinto especial que prima pelos
detalhes, seja em prova, como no
design do rétulo e forma intimista
com que envolve cada
consumidor”, como sublinham os
produtores. Mas, este vinho,
qualificado como ‘super premium’
ndo é sé imagem: resulta das
melhores uvas da Herdade do
Freixo, das castas Petit Verdot
(50%), Touriga Nacional (40%) e
Alicante Bouschet (10%). Com a
primeira edigdo do ART, a Herdade
do Freixo apresentou também as
novas colheitas de Freixo tinto
Reserva 2017 e Family Collection
tinto 2017. m NMS
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Um convite para descobrir
a riqueza geologica da
Regiao dos Vinhos Verdes.
A suave envolvéncia do
Xisto e a pureza
acutilante do granito,
aliadas a mais de um
século e meio de
conhecimento da vinha.
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Sustentabilidade e enoturismo
serao os drivers no futuro dos vinhos

Como tornar os vinhedos sustentaveis sera uma das grandes preocupacoes dos produtores,
engquanto esperam que a importancia do enoturismo ultrapasse as exportacoes.

O programa VITIS vai acabar. E necessario um novo programa para continuar a reconversio dos vinhedos?
Quais serao os grandes desafios do sector dos vinhos em 2022?

MANUEL PINHEIRO

Presidente da comissdo executiva
da Comissdo de Viticultura

da Regido dos Vinhos Verdes

1. Lancado em 2020, o programa
VITIS é um exemplo de sucesso
pela sua simplicidade, mas também
pelo efeito reformador que teve:
metade das vinhas do Vinho Verde
decorrem de apoios deste
programa. N&o terfamos os
grandes Loureiros, Alvarinhos e
Avessos que temos hoje sem o
VITIS. Um pouco por todo o pais
observa-se o mesmo cendrio. E,
por isso, essencial manter este
esforgo de investimento, com a
renovagao do VITIS ou com o
langcamento de um novo programa
nos mesmos moldes.

2. Julgo que ha trés eixos de
reforma e de comunicagéo que
atravessardo todo o sector nos
préoximos anos. A sustentabilidade
ambiental e social, o enoturismo e
a criagao de valor. Quanto ao
primeiro, o sector esta a organizar-
se para que Portugal passe a ter
um referencial nacional de
sustentabilidade. Ja o enoturismo
€, claramente, o canal que mais vai
crescer. Crescera mais do que a
exportagdo e, certamente, muito
mais do que o mercado nacional,
que pouco mais esta do que
estagnado. A necessidade de gerar
valor é transversal a todo o sector.
E essencial até para manter as
populagdes, sem as quais a
atividade agricola se torna
insustentavel.

h

S

ANGELO MACHADO
Presidente do Conselho de
Administragdo da Adega de Palmela

1. E fundamental para que
continue essa renovacdo desses
vinhedos e manter a existéncia de
novos programas de ajudas ao
agricultor para fomentar a
plantacéo de vinhas mais
modernas para colmatar a
dificuldade de méao-de-obra. O pilar
da Adega de Palmela como
importante funcdo social na regido,
temos apoiado 0s nossos
associados ao realizar projetos
conjuntos de renovagado das
vinhas.

2. Temos vindo a assistir a uma
dificuldade de matéria subsidiaria
em quantidade e valor, assim como
a méo-de-obra e as incertezas de
mercado provocadas pela
conjuntura.

JOANA PAES
CEO nos Vinhos
Quinta da Casaboa

1. Penso que sim, ainda ha muitas
vinhas por reestruturar neste
nosso Portugal e tendo em conta o
elevado custo de plantagdo de
uma vinha, e para termos um
sector competitivo em termos de
qualidade/quantidade temos de
continuar a apostar na
reestruturacéo de vinhas
antigas/decadentes que nédo
beneficiam este bindmio.

2. 2022 promete ser um ano de
grandes desafios para qualquer
sector e o sector agricola ndo é de
todo excegdo. A pandemia Covid
19, longe de estar resolvida
continua a dar instabilidade ao
sector influenciando as atividades
comerciais a nivel nacional e
internacional prejudicando
principalmente os setores da
hotelaria e restauragdo. As
alteragdes climéticas sdo um fator
a considerar uma vez que a falta
de agua e as intempéries
condicionam cada vez mais as
produgdes e os produtores
necessitam efetivamente de se
adaptar em prol de um futuro
vitivinicola. O continuo aumento do
prego do gasoleo tera um impacto
enorme ao nivel do sector uma vez
que os custos das matérias-
primas, adubos e qualquer trabalho
agricola em continua ascensé&o vao
inevitavelmente também aumentar
0 preco dos vinhos e por isso 0
caminho é continuar a trabalhar a
qualidade e valorizagdo do produto
vinicola nacional. A instabilidade
politica aparentemente instalada
podera também ndo favorecer o
sector, 2022 apresenta-se como
mais um ano de resiliéncia na
esperanga de ~“descolar” em
2023.

TERESA METELO DIAS
Fundadora e CEO
da VolteFace - Wines of Change

1. O Vitis tem sido um programa de
financiamento de importancia
crucial para os
produtores/vitivinicultores e para a
producdo de vinho de qualidade,
indubitavelmente co-responsavel
pela franca evolugcdo qualitativa
dos vinhos de Portugal. Eum
incentivo a viticultura de qualidade
e um apoio indispensavel numa
primeira fase de produgdo de uvas
e/ou reconversdo de vinhas, que
exige um grande investimento sem
retorno nos primeiros anos. Sendo
a producdo de vinhos uma area em
que Portugal se tem vindo a
destacar mundialmente, com
progressivo reconhecimento e
aclamagado, o Vitis, como programa
de financiamento para a
reestruturagdo e reconversdo das
vinhas deve, sim, quando muito,
ser reforgado.

2. No que toca aos vinhos
portugueses, o grande desafio é o
posicionamento, sobretudo a nivel
mundial. A qualidade existe,
possibilidade de crescimento
quantitativo também: resta
conseguirmos encontrar a
estratégia certa para levar mais
longe a bandeira dos Vinhos de
Portugal, o que passa também, a
meu ver, por termos a ousadia de
continuar a fazer melhor e
diferente e a coragem de cobrar
por isso.

SOFIA ALMEIDA GARRETT

Diretora de marketing e comercial

da RG - Herdades do Monte Novo

e Conqueiro/Rovisco Garcia

1. N6s dirfamos que sim. O VITIS é
um programa que tem em vista a
reconversdo e restruturagéo de
vinhas (DOP e IGP). Para além de
uma comparticipagdo financeira na
instalagdo e melhoria fundiéria,
prevé uma compensacdo para a
perda de receita. Deste modo,
torna-se uma ferramenta financeira
importante para as empresas do
sector que pretendam reinvestir. A
necessidade de reconversao ou
restruturagdo das vinhas é algo
que ndo se esgota, € uma
constante; pelo fim do ciclo de vida
das vinhas, por doencas, para
melhorias técnicas, para
modernizag&o, entre outras razdes.

2. O setor dos vinhos n&o é imune
aos tempos incertos que vivemos.
A instabilidade dos mercados num
cenério de pandemia, com as
dificuldades que traz a previsdo e
planeamento € um dos principais
desafios que aparentemente se
mantera em 2022. Temos de ter
flexibilidade e capacidade de
adaptacdo, algo particularmente
dificil num produto onde o tempo
de produgéo é relativamente longo
- pensemos nos vinhos com
estagio em barrica. Num ano em
que se prevé sentir de forma ainda
mais marcada os efeitos da
necessaria transicdo energética,
outro desafio é obter fontes de
energia mais limpas, sem
aumentos incomportaveis nos
custos de produgdo a longo prazo.
A internacionalizagdo continua a
ser um desafio num setor muito
competitivo a nivel global, com
uma imensid&o de referéncias e
cada vez mais players. E verdade
que temos conseguido reforcar a
nossa posicdo internacional, mas
h& ainda caminho a percorrer; no
aumento de notoriedade, no
conseguir massa critica, na criagdo
de marcas fortes e produtos
diferenciados, aumentando
consequentemente 0 NOsso prego
médio de venda. Por outro lado, a
digitalizagdo é uma necessidade
incontornavel. Sendo um sector
agricola, ndo podemos deixar de
referir os desafios associados as
alterag@es climaticas.
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SANDRA TAVARES DA SILVA
Fundadora e enéloga
da Wine & Soul

1. O programa Vitis vai acabar mas
a ministra da Agricultura, Maria do
Céu Antunes anunciou, penso que
a 25 de Novembro que ira abrir
novo Programa Vitis em 2022, com
dotac8o de 50 milhdes de euros
para conversdo de vinhas. E
fundamental para uma reconversao
sustentavel da vinha com maior
respeito pelos solos de modo a
evitar a erosdo, com
implementacgdo de castas mais
resilientes, adaptadas ao nosso
clima e solos mas também mais
eficientes do ponto de vista
econdémico e qualitativo. Para além
da necessidade em reduzir custos
de produgdo, aumentando a
capacidade de mecanizac¢do das
novas vinhas. Gostaria, no entanto,
que o programa VITIS abrisse uma
linha de apoio para as chamadas
vinhas velhas. Aquelas em que a
sua qualidade individual e
consequente potencial para
producdo de vinhos
diferenciadores, merecem ser
apoiadas e mantidas. Estas vinhas
tém de ser protegidas porque a
tentagdo de as arrancar e
moderniza-las leva a perdas
irreparaveis de patriménio viticola
muitas vezes com caracteristicas
Unicas e irrepetiveis.

2. Implementar uma viticultura
cada vez mais sustentavel e
eficiente com grande diferenciacéo
dos nossos produtos de modo a
sermos cada vez mais competitivos
em termos de imagem e valor.
Dessa forma teremos produtos
diferenciadores com maior
potencial de venda tanto no
mercado nacional como no
mercado externo. Um dos maiores
desafios que enfrentamos hoje em
dia é falta de mdo-de-obra em
todas as atividades, o que nos cria
grandes constrangimentos em
termos de crescimento. E
fundamental criar incentivos para
fixar populagdo mais jovem no
interior, onde existe maior
qualidade de vida mas menos
oportunidades e pouca oferta em
termos de infra estruturas
essenciais ao bem-estar social.
Outro enorme desafio que o setor
de vinho enfrenta ¢ a falta de
visibilidade da marca Portugal nos
mercados internacionais, o que
impede o aumento da quota de
exportagdo nos mercados mais
competitivos levando a que muitas
das vezes o fator de diferenciagdo
do vinho portugués seja o prego e
ndo a sua qualidade. Campanhas
de apoio sdo fundamentais para
facilitar as exportagdes e o
acréscimo de valor nos vinhos
portugueses que sdo exportados.

CLAUDIO MARTINS
Representante da OENO

em Portugal e CEO da consultora
de vinhos Martins Wine Advisor

1. 2022 vai voltar a ser um ano que
nos vai por a prova e, por isso,
também o sector dos vinhos vai ter
que se preparar. No geral, o setor
vai voltar a sofrer com a pandemia
e se nos dois Ultimos anos o canal
HORECA foi aguele que mais se
ressentiu, no ano que se avizinha
ird trazer os mesmos problemas,
com a agravante que ja ha um
cansago e um desgaste muito
grande que vai afetar acima de
tudo produtores com mais
fragilidades. Contudo, Portugal no
setor dos vinhos tem vindo a fazer
um excelente trabalho e mesmo
durante a pandemia teve
resultados positivos quer a nivel
interno quer nas exportagdes.
Acredito que o pais vai fortalecer
as diretrizes j&4 desenhadas para
enfrentar as situagtes adversas e
defendo que tal passard, cada vez
mais, por um trabalho de unido.
Por um trabalho de comunicacéo
feito por um pais, unido a nivel
internacional e ndo fracionado por
regides ou por marcas ou
produtores. A qualidade esta ca. E
preciso saber transmiti-la em
unissono com profissionais de
comunicagdo e marketing que
trabalham a séria o setor dos
vinhos.

Outro desafio que se vai agudizar
e com o qual j& estamos a lidar é a
subida exponencial dos custos
relacionais com a matéria-prima -
como garrafas, rolhas ou o papel
dos rétulos - até a logistica da
distribuigdo. Mais uma vez, se
trabalharmos juntos, se nos
constituirmos como centrais de
compras e fizermos as aquisi¢cdes
em grande e ndo em separado,
todos sairemos a ganhar sem
termos que subir de forma
desmesurada os valores para o
consumidor.

2022 vai continuar a mostrar que o
nosso grande desafio continua a
ser 0 sabermos posicionar os
produtos. Se é mais do que claro
que temos qualidade nos nossos
vinhos porque ndo deve a mesma
ser acompanhada pelos pregos
ajustados? Sé assim podemos
subir o valor médio de venda e s6
assim podemos assumir perante
determinados nichos de mercado
um posicionamento forte. A
entrada da OENO em Portugal, em
2021, comegou a abrir o caminho e
o investimento em vinhos
rapidamente ganhou adeptos em
Portugal, investidores interessados
em diversificar o seu portefdlio de
investimento. Foi feito um trabalho
sério e credivel e os resultados
estdo a vista. Acredito que em
2022, independentemente da
pandemia, se abrirdo cada vez
mais janelas de oportunidade para
a possibilidade de inserir nestes
portefdlios de investimento vinhos
portugueses.

ANTONIO MARIA SOARES FRANCO
Administrador Comercial e de Marketing
da José Maria da Fonseca

1. O VITIS tem sido uma
ferramenta fundamental para a
reconversdo das vinhas em
Portugal, contribuindo de forma
decisiva para a melhoria da
qualidade da uvas e dos vinhos
produzidos. Eum programa
estruturante do setor dos vinhos e
que devera continuar a apoiar 0s
investimentos que os viticultores
terdo que continuar a fazer nos
préximos anos.

2. Em 2022 um dos maiores
desafios, seré a gestdo do
significativo aumento de custos
nas matérias-primas, da energia e
dos custos logisticos, que
inevitavelmente terdo que ser
traduzidos num aumento dos
pregos dos vinhos ao consumidor.
Num cenario de forte inflagdo em
todas as atividades econdmicas, o
consumidor tera necessariamente
que fazer escolhas, quer entre
categorias, quer entre as marcas
na mesma categoria e irdo existir
necessariamente alteragdes nos
padrdes de consumo. Em paralelo,
teremos o desafio relacionado com
o desenrolar da pandemia e das
possiveis restricdes no setor do
turismo e restauragdo, que séo um
canal essencial de venda dos
vinhos portugueses.

LUiS ALMEIDA CAPAO
Presidente do Conselho de
Administragéo da Cascais Ambiente

1. O programa VITIS é muito
importante para revitalizar o setor:
através deste programa de
financiamento Portugal modernizou
as vinhas, tornou-as mais
produtivas, foi possivel melhorar a
qualidade do vinho, reforcou a
presenga das castas nacionais no
territério. O Ultimo quadro do
programa dura pelo menos até
2023 e seria bom que, entretanto,
fosse apresentado um novo
instrumento ou um novo quadro do
mesmo, para potenciar os
resultados ja alcangados e
valorizar as candidaturas que se
propusessem a alavancar a
producdo de vinhos com castas
portuguesas. Nao beneficiamos
deste programa para replantar as
vinhas de Santa Maria do Mar, com
as castas emblematicas do vinho
de Carcavelos, e fazer renascer
este DOP na freguesia, mas
percebemos a importancia do
programa para o pais.

2. O vinho e a vinha tém de se
tornar mais sustentaveis. Em
Cascais, implementamos um
sistema de agricultura regenerativa
para recuperar o Vinho de
Carcavelos. Isto quer dizer que as
nossas praticas agricolas
favorecem a biodiversidade e a
fixagdo de CO2 no solo. No
Mosteiro de Santa Maria do Mar e
nas vinhas comunitarias de
Cascais estamos a fazer da vinha
um polo de sustentabilidade em
meio urbano: respeitando os ciclos
da natureza e devolvendo aos
vizinhos o sentido de comunidade.
A agricultura, e a vinha em
particular, pode assumir um papel
fundamental como instrumento de
mitigagdo das alteracOes climéticas
e como ferramenta de bem-estar
das comunidades em que esta
inserida.

A par da sustentabilidade, o maior
desafio sera valorizar o produto
nacional, saber afirmar as
diferencas espetaculares deste
pais pequeno, muito rico e diverso,
e destaca-las internacionalmente,
ao mesmo tempo que se tenta
conjugar essa valorizagdo com as
contingéncias do consumidor
médio portugués.

FILIPE CARDOSO
Endlogo da Quinta do Piloto
e 42 geracgdo da familia Cardoso

1. Segundo as informagdes que
tenho, o programa Vitis n&o vai
acabar. Alids, a nossa empresa,
tem um plano de reconversdo de
aproximadamente 10 ha para os
préximos trés anos. O programa
Vitis é vital para o nosso sector,
pois permite que as empresas
vitivinicolas se mantenham
competitivas, e que algumas das
nossas castas mais raras sejam
recuperadas nas novas
reconversdes de vinhas. Sentimos
uma tendéncia crescente pela
curiosidade de castas portuguesas
mais raras e exclusivas, e é nesse
sentido que queremos apostar.
Portugal tem um patriménio Unico
de castas a nivel mundial, que é
vital preservar. No mundo
globalizado que vivemos hoje,
sentimos, cada vez mais, a
necessidade e procura pela
diferenciagdo, pois sé assim
conseguimos valorizar 0s n0ssos
vinhos.

2. Penso que nos ultimos anos, o
setor dos vinhos soube adaptar-se
aos novos tempos. Tem havido
uma revolugao silenciosa do setor,
0s vinhos que se produzem em
Portugal hoje sdo muito diferentes
dos produzidos ha 10 anos, para
melhor. No futuro, que comeca ja
amanha, o setor tem de se adaptar
as novas questdes transversais a
todos os setores, que sdo a
digitalizagd@o e a harmonia com o
meio ambiente. As empresas tém
de depender menos da mé&o-de-
obra humana, pois cada vez é mais
escassa, e modernizar ndo sé as
adegas, como também o trabalho
nas vinhas. Temos também que
nos preocupar com o ambiente
qgue nos rodeia, utilizando produtos
nao toxicos, respeitando os solos e
0 meio ambiente. As adegas tém
também de ser mais sustentaveis,
com uma pegada de carbono
muito menor, tentando utilizar
energias limpas. Penso que estes
serdo os grandes desafios para o
futuro préximo, que requer uma
enorme adaptagdo do setor.
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JAIME QUENDERA
Endlogo
da Casa Ermelinda Freitas

1. O programa VITIS foi um dos
melhores programas que o sector
vitivinicola teve acesso desde
sempre. Além da sua utilidade, foi
muito bem organizado, bem como
muito pratico de executar. Assim
na minha opinido acho que o seu
término é prejudicial para o sector,
pois a reconversdo dos vinhedos
em Portugal, principalmente em
funcdo da vertente qualitativa
(clonos de melhor qualidade) e na
vertente econémica (possibilidade
de mecanizago da produgao). E
sem duvida um programa é
fundamental para o futuro do
sector.

2. O desafio para 2022 permanece
0 mesmo nestes Ultimos dois anos
de pandemia. Infelizmente este
estado em que o mundo se
encontra, tem levado a uma
alteragdo de parametros de
consumo bem como a diminuigdo
do mesmo devido a menor procura.
Tem sido prejudicial para o sector
viticola que vive muito do consumo
fora de casa, restauracgdo
convivios, etc... . Esta mudanca do
consumo, mudou para um
consumo interno, para dentro de
casa, o que tem levado a
mudangas de mercado em que 0s
grandes players tem saido
beneficiados. E nesta realidade
que nos encontramos agora, e é
esta realidade que esperamos para
2021, redugdo de consumo e
Consumo mais em casa.

BRUNO AMARAL
Diretor comercial
da Vinalda

2. O impacto negativo da
pandemia no consumo global de
vinho em Portugal devera provocar
uma nova acumulagdo de stocks
em 2021, pelo que a pressdo de
escoamento em 2022 devera
agudizar-se, com reflexo nas
margens dos produtores. Penso
que iremos continuar a observar
aquisi¢Oes e fusGes de marcas e
produtores vinicolas de baixa
diferenciagdo, ou de outros com
incapacidade financeira para fazer
face a redugdo de vendas,
rentabilidade e margem. Em suma,
a economia de escala e a
disponibilidade de liquidez
financeira continuardo a ser um
fator critico de sobrevivéncia neste
setor. Por outro lado, este desafio
continuara a acelerar a
necessidade de diferenciagdo e
inovagdo: regides de menor
dimensao, subregides com terroirs
unicos, certificagdes de qualidade
ou novos estilos e castas serdo
criticos para que um novo projeto
consiga afirmar-se no meio da
“selva” de 15 mil marcas ou trés mil
produtores. Nos operadores de
vinho, seja no retalho como no
HoReCa, devera observar-se uma
tendéncia de otimizagdo da oferta
e maior escrutinio sobre as
referenciagOes, reforgando-se a
pressdo sobre pregos e
rentabilidades, bem como sobre a
diferenciagcdo em projetos menos
consolidados.

Finalmente, relativamente aos
mercados externos, prevé-se que
continuem din&micos e que sejam
uma fonte de receita incremental
para o setor dos vinhos. Contudo,
a incerteza e instabilidade em
alguns destes mercados (Brasil,
Angola, China, Russia, Reino
Unido) podem trazer dissabores a
produtores que ignorem a
importancia de terem as suas
marcas fortes e bem distribuidas
no seu mercado natural e de
origem - Portugal -, bem como
uma boa diversificagdo dos
mercados internacionais onde
estejam presentes.

A boa dindmica de crescimento
das exportag8es de vinho
portugués poderia igualmente ser
alavancada e acelerada, se
surgissem clusters de produtores
que procurem sinergias e
trabalhem em conjunto, em cima
das comissdes, associagdes e
institutos do setor que ja o fazem
de forma auténoma.

MIGUEL QUEIMADO
Endlogo e produtor
da Vale dos Ares

1. O programa Vitis cumpriu uma
miss&o que foi de rejuvenescer o
patriménio viticola nacional. Eum
programa de pagamento forfetario,
onde os produtores nédo sao
obrigados a “jogar” com a
percentagem de financiamento e
onde a rentabilidade das vinhas
ndo é um critério. Esta facilidade
do programa garantiu que ao longo
dos ultimos 20 anos, o setor dos
vinhos tenha conseguido renovar o
tecido produtivo, desde o micro
viticultor com 0,3ha ao viticultor
com dezenas de hectares. Estes
investimentos contribuiram
largamente para a competitividade
do setor, seja pelo aumento de
escala, seja pelo incremento de
massa critica em cada regido.
Desde que o modelo de direitos de
plantacdo acabou, s¢ é possivel
recorrer ao programa VITIS quem
compra (ou detém) vinha ja
instalada e pretende reconverter.
Ou seja, este programa VITIS de
hoje s6 apoia quem reconverte
vinha ja instalada. Revejo-me neste
modelo, pois como ndo ha
aumentos liquidos de area de
vinha, o controlo de oferta
mantém-se. Por outro lado, ndo
fechamos a porta a apoiar quem
pretende melhorar a sua vinha,
nomeadamente os pequenos
viticultores. As regides tém
milhares de pequenos viticultores e
n&o podemos acabar com
ferramentas que os ajudam a
melhorar a sua atividade.

2. Apds dois anos de pandemia, o
setor do vinho portugués teréd que
assumir 2022 como o ano de
recuperagao, nomeadamente para
0s agentes que tinham o seu
modelo de negdcio ancorado na
restauragdo portuguesa e que tém
vivido momentos desafiantes, fruto
da reducéo do volume de turistas
que entram em Portugal. Ha
esperanga que o turismo ganhe o
fulgor do passado mas, entretanto,
€ necessario procurar Novos
caminhos. Como tal, estes dois
anos serviram de alerta para os
agentes econémicos que ainda ndo
tinham olhado para o mercado
externo como uma solugéo que
confere mais estabilidade ao
negocio do vinho para que passem
a apostar com mais consisténcia
noutros mercados. Contudo, o
setor dos vinhos agrega outro
desafio neste processo, que ndo é
novo, o desafio de sair do buraco
negro que é a categoria do “Best
Buy” mundial. Consecutivamente
neste setor ganha o pddio dos
“melhores dos mais baratos”, uma
categoria que é redutora e impede
o setor de se posicionar num
segmento de prego que seja
adequado a dimensdo média de
um produtor portugués.

Todos nés fomo-nos habituando a
ver diversos vinhos portugueses a
ocuparem os lugares cimeiros nas
listas dos “Best Buy” da imprensa
internacional ou a relagéo
qualidade-prego ser apresentada
como uma vantagem competitiva
aquando das diversas
apresentagdes das instituicdes que
promovem os vinhos portugueses
no mercado externo. O setor dos

vinhos tem que ser mais ambicioso
na comunicagdo e no
posicionamento do vinho
portugués. Pergaminhos, qualidade
e reconhecimento nao falta. Agora
somente é necessario que mais
produtores acreditem no valor do
seu produto e que 0 mesmo pode
ombrear com qualquer vinho da
lista dos “Melhores do Mundo”

PEDRO LUFINHA
Diretor-geral
da Quinta da Alorna

1. O investimento em vinha exige
um esforgo financeiro elevado na
medida em que se comega a
preparagdo do terreno no ano 1, a
plantagéo da vinha no ano 2, os
trabalhos de maneio e condugdo
da mesma nos dois ou trés anos
seguintes, dependendo do local e
s6 no ano seguinte se comeca a
ter uma pequena receita, com uma
quantidade reduzida de uva, que
sera vinificada e, na melhor das
hipdteses, vendida no ano
seguinte, se ndo fizer um maior
estagio em adega. Assim, a
primeira receita ocorre no ano 6 ou
7, 0 que exige um esforgo de
tesouraria muito significativo. Se
houver um programa que ajude a
subsidiar e apoiar a tesouraria no
ano da plantacdo que é o ano
onde é necessario maior esforgo
financeiro, serd muito importante
para a generalidade dos
investidores.

2. O nosso grande desafio para
2022 serd o de aumentar as
vendas dos produtos de gamas
mais altas dentro do nosso
portefdlio, algo que temos vindo a
preconizar, sobretudo desde o final
de 2020, altura em que renovamos
a imagem, renovamos e
reforcamos a nossa presenca nas
redes sociais, tendo conseguido
um crescimento significativo
nestas gamas, quer em Portugal,
quer sobretudo, nos 24 mercados
de exportagdo onde temos
atualmente os nossos vinhos a
venda. Assim, o desafio para o
préximo ano passa por continuar
este investimento na marca e no
crescimento das vendas, que
podera vir a ser dificultado com a
reducdo do poder de compra e
com a impossibilidade de viajar
novamente para os paises para
acompanhamento dos
importadores e angariacdo de
novos parceiros. Um outro desafio,
que ndo é especifico de 2022
prende-se com a, cada vez maior
escassez, de mdo-de-obra para o
trabalho no campo. E um problema
estrutural que dificulta muito a
operagdo, sendo necessaria mais
mecanizagdo, mas nem todas as
operagdes na vinha conseguem
ser mecanizadas.

O ano de 2021 ja foi marcado por
um aumento significativo de varios
fatores de producdo e escassez de
materiais de embalagem. Para
2022 prevejo um agravamento
desta situagdo:

e O custo dos adubos para
adicionar a vinha cresceu
significativamente;

® o custo energético, necessério
quer na adega quer nos furos de
rega das vinhas, mais do que
duplicou face ao inicio do ano;

® 0s meses de outubro e novembro
tiveram uma precipitagdo muito
escassa e muito abaixo da média
de anos anteriores, o que faz
antever um ano com menor
disponibilidade de agua;

e tem havido, e manter-se-a pelo
menos no primeiro semestre de
2022, pressao sobre os stocks de
materiais de embalagem,
nomeadamente papel, cartdo e
garrafas, o que gerard novo
aumento de precos e necessidade
de encomendas antecipadas para
conseguirmos garantir que
teremos todos os materiais a
tempo do engarrafamento. Esta
situagéo ird implicar um esforgo de
tesouraria e necessidade de maior
espago de armazenagem para
garantir que ndo temos falhas de
entregas nos contratos que temos
com os supermercados.

Por outro lado, a pressdo
inflacionista que ocorrera no
primeiro semestre iré reduzir o
poder de compra dos
consumidores, gerando incerteza
sobre a evolugdo das vendas de
vinhos.

JUSTIN KNOCK
Master of Wine
na OENO

2. A nivel de remessas ha um
ndmero crescente de remessas em
toda a Europa que esté a ficar
significativamente atrasado devido
a problemas da cadeia de
abastecimento. A nivel financeiro
temos o impacto da inflagdo no
prego dos produtos da vinha e da
adega que nem sempre pode ser
repercutido no aumento do preco
do vinho. Os resultados da
pandemia ainda sdo sentidos pelos
produtores que podem estar a
esvaziar stocks de anos anteriores.
Em termos de mudangas climaticas
o ano de 2021 foi um dificil para
muitas regides vinicolas com
rendimentos significativamente
menores e 0s problemas de stock
podem continuar a ser um desafio.
Por Ultimo, temos a escassez de
mao-de-obra e falta de pessoal
experiente nas vinhas e adega.



3 dezembro 2021 O Jornal Econémico | 19

MARTIM GUEDES
Co-CEO da Aveleda
e 52 geragdo da familia Guedes

1. Ainda ndo obtivemos a
informacdo de que este programa
acabara. Na nossa opinido, uma
medida semelhante é fundamental.
Este programa é uma medida de
facil acesso ao pequeno agricultor,
e exige pouca burocracia. Sem
uma medida semelhante a
probabilidade da ndo renovagéo da
area viticola envelhecida é maior, o
que resultard em maior abandono,
coisa que sabemos que tem
acontecido e é preciso combater.
Medidas como o VITIS sdo também
atrativas para que as novas
geragBes se entusiasmem em
renovar as vinhas, muitas vezes
familiares, e a pouco e pouco
facam o movimento inverso do
éxodo rural.

2. Na viticultura e em particular em
2022, teremos de enfrentar
também no setor primario os
problemas que hoje em dia afetam
a economia global, como as
dificuldades de abastecimento de
consumiveis, tendo em conta que o
ciclo da vinha vai acontecer e ndo
o0 podemos parar. Temos também o
problema da falta de mao-de-obra
que se tem agravado. No
panorama agricola, a viticultura &
muito especifica e requer mao-de-
obra com conhecimento viticola.
Noutro quadrante, queremos
consolidar as nossas politicas de
sustentabilidade e continuar a
preparacdo e adaptagao as
alteragdes climéticas que ja se
fazem sentir.

O setor dos vinhos tem um grande
desafio pela frente tal como muitas
outras areas produtivas, devido a
escassez de matéria-prima e
lentiddo do prazo de entrega. Um
dos nossos grandes desafios é
continuar a oferecer uma
oportunidade de aquisigdo de
excelentes vinhos a um prego que
o consumidor esta disponivel a
pagar, sem que isso afete a
sustentabilidade da empresa.

A Aveleda oferece uma viagem a
todo o tipo de consumidores,
desde o consumidor iniciante, que
comega no vinho através de Casal
Garcia Sangria, passa depois para
0s vinhos como Aveleda Loureiro &
Alvarinho, frescos, leves e
frutados, ao consumidor mais
exigente e investidor como nas
marcas QVDM e QA. O desafio
serd continuar a atrair um
consumidor cada vez mais
exigente e que quer entender os
valores das marcas por detras de
cada aquisigdo. Os nossos
produtos refletem a autenticidade
de cada regido, mas a nossa
consciéncia ambiental tem de ser
cada vez mais transparente.
Também o mundo digital se abriu
como um novo mercado para o
vinho, muito recentemente, e ainda
estamos em fase de
aprendizagem.

FRANCISCO BENTO DOS SANTOS
Diretor-geral
da Quinta do Monte d’Oiro

1. Mais do que a plantagao de
vinha nova em parcelas que antes
tinham outras culturas, é
importante canalizarem-se fundos
disponiveis para a reestruturagéo
de vinhas existentes, seja através
da replantagdo de raiz seja apenas
a retancha.

2. Ao nivel da produgdo, conseguir
enquadrar o constante aumento de
custos a todos os niveis (recursos
humanos, combustiveis, energia,
fitofarmacos, matérias secas, etc.),
sem esquecer os efeitos do
aquecimento global. Em termos
comerciais, encontrar a melhor
forma de chegar ao consumidor
final, pois o padrdo tem-se alterado
muito desde o inicio da pandemia
(online cresceu muito mas depois
regrediu, super e hipermercados
idem, restauragdo caiu a pique,
mas ja esta a recuperar, etc.).

HENRIQUE SOARES
Presidente da Comissao Vitivinicola
Regional da Peninsula de Setubal

1. N&o ir4 acabar. Seréa necessario
novo programa, sim.

2. Continuar a crescer nas
exportagdes, de forma a atingirmos
em 2023 os mil milhdes de euros,
portanto teremos de crescer a 6%
para cumprimento desse objetivo
para os vinhos portugueses. Ouro
desafio passa pelo aumento do
preco médio, quer nas vendas
nacionais, quer nas exportagoes, o
que ¢é igual a valorizagdo das
marcas Vinhos da Peninsula de
Setubal e Vinhos de Portugal.

RICARDO LOPES FERRO
Gestor
da Quinta da Biaia

1. Decididamente. O programa
VITIS tem um histérico de grande
adesdo de intenc¢des e enorme
taxa de execucgdo. O programa tem
permitido a reconverséo de muitas
vinhas originando viabilidade
econdémica a muitos produtores,
que de outra forma ter-se-iam
perdido, contribuindo para a téo
estratégica fixagao das populagdes
no interior. O nimero muito
expressivo de pedidos do ultimo
programa nao pode deixar de
merecer uma reflexdo e decisdo de
continuidade desta iniciativa.
Acresce que o nimero e
diversidade de produtores
(dimensOes, regides, etc.) que tém
aderido permitem concluir que o
programa tem contribuido para
manter, em muitos territérios, a
diversidade de culturas agricolas, a
manutencao de culturas
historicamente associadas ao
territério, a melhoria do rendimento
agricola, imprescindiveis para os
desafios que queremos vencer de
uma agricultura mais sustentavel,
nos trés pilares: ambiental,
econdmico e social.

2. Os desafios deste setor passam,
desde logo, pela retoma de uma
normalidade social e econdmica
que leve a que os consumidores
voltem a conviver, socializar e
confraternizar acompanhados por
um bom vinho que lhes permita
enriquecer as suas vidas pelo
convivio e por toda a cultura que a
conversa em torno do vinho pode
proporcional (regides, territorios,
culturas, Histdria, estérias, etc.).
Com esta retoma, o setor podera
voltar os desafios em que ja vinha
a trabalhar, com maior destaque
para: adaptagles as alteragbes
climaticas, sustentabilidade,
internacionalizagao,
posicionamento de valor,
incremento das plataformas
digitais como canal de distribuigdo
cada vez mais importante.

RICARDO PINTO NUNES
Endlogo e diretor
de produgdo da Churchill’s

1. E fundamental continuar a
apoiar a reconversdo das vinhas
através de novos programas,
especialmente na Regido
Demarcada do Douro. O Douro,
devido as suas carateristicas
geograficas e climaticas Unicas,
obriga-nos a praticar uma
viticultura de montanha traduzida
em acrescidas dificuldades no que
toca a manutencgéo e exploragado
das vinhas. A crescente dificuldade
em encontrar mao-de-obra aliada a
dificil mecanizagdo das operagdes
obriga-nos a repensar a viticultura
de futuro, que invariavelmente
passara por adaptar e reconverter
as nossas exploragdes para novos
tipos de equipamentos que
permitam aumentar a rentabilidade
e a sustentabilidade da viticultura
do Douro a longo prazo. Por outro
lado, o impacto das alteragOes
climaticas na disponibilidade da
agua e no desenvolvimento e
duracéo do tempo de vida das
nossas vinhas é mais um fator que
levard a mudangas na forma de
gestao da viticultura no Douro.
Julgo ser altamente benéfico a
criagdo de novos programas de
apoio para que se possa adaptar a
viticultura aos desafios futuros,
tornando-a mais eficiente e
sustentavel a longo prazo.

2. O maior desafio imediato que
estamos a sentir é o impacto da
escassez global das cadeias de
abastecimento devido a atrasos
nos transportes e questdes
laborais causadas pela pandemia.
Sentimos isso na Churchill’'s em
2021, com atrasos recorrentes nas
entregas dos materiais de
embalamento e produgao, que
continuardo em 2022. Estas
dificuldades refletem-se na rapidez
com que conseguimos chegar aos
consumidores, de uma forma
global. Numa marca familiar e
independente como a nossa, cria-
nos desafios do ponto de vista de
planeamento e logistica, ao quais
respondemos com um aumento
dos recursos humanos nesta area.
Esta escassez impacta também de
forma negativa os custos de
produgdo, nomeadamente em
materiais importantes como o vidro
e o papel, levando a uma redugdo
das margens para evitar subidas
nos pregos dos NOSSOS parceiros e
consumidores finais. Por outro
lado, a pandemia provocou uma
inversdo na procura de produtores
independentes e mais artesanais
em detrimento de marcas de maior
volume com forte presenca nos
supermercados e retalhistas online
e com maior capacidade
promocional nestas plataformas.
Acreditando que o aumento da
procura por produtores mais
pequenos e auténticos se mantera,
compete-nos encontrar formas
inovadoras de chegarmos aos
consumidores, como fizemos com
o langamento do Port.club em
Inglaterra, o primeiro clube de
vinhos do Porto diretamente
direcionado ao consumidor e que
esperamos replicar noutros
mercados futuramente. O
enoturismo era (e continuara a ser)
um importante pilar no

desenvolvimento da nossa marca e
de todos os vinhos portugueses,
ndo sé pela criagdo de valor, mas
também pelo aumento da percecdo
global dos consumidores no que
toca a qualidade e ao potencial
dos nossos vinhos. Infelizmente, a
pandemia levou a um travado
acentuado neste canal,
desafiando-nos no sentido de
procurar alternativas para
compensar as perdas dai
resultantes, mas acreditamos que,
retomando a normalidade,
representard para nés uma
vertente de negdcio muito
entusiasmante.

OSVALDO AMADO

Endlogo e diretor de enologia
da Global Wines, da Adega

de Cantanhede e dos Rarissimo

1. Claro que sim. Este programa é
de importéncia capital para
Portugal, porque ¢é ele que vai
permitir a conservagao e
manutengdo das castas
autoctones portuguesas. O nosso
pais tem de apostar, cada vez
mais, na conservagao deste
patriménio Unico mundial, que
permite fazer vinhos distintos dos
que se fazem noutras regides do
mundo.

2. Em primeiro lugar, consegui
debelar esta pandemia, para
termos pessoas saudaveis para
consumir e desfrutar dos nossos
vinhos. Depois, é também
importante que a Europa
desenvolva mecanismos préprios
para ser autossuficiente na
producdo de todos os materiais
subsidiarios a produgao de vinho
(Caixas, garrafas, etc.) cuja
escassez e aumento de preco esta
a deixar todos os endlogos
produtores preocupados.
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