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Portugal Exportador

Depois de anos a bater recordes, as exportagdes portuguesas enfrentam agora um periodo de maior incerteza.
A perda de rendimentos e a subida dos custos ha Zona Euro e nos EUA — duas regides que albergam
os dez principais compradores de Portugal — vao arrefecer a procura ja no inicio de 2024.

Incerteza Portugal Exportador:
tira otimismo um evento

depois de anos que privilegia

a fixar o ‘network’

recordes entre empresas
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Secretdrio de Estado da Economia

“Ha sectores com comportamento
muito interessante”, apesar do ano atipico
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REUTERS

Incerteza tira
otimismo depois de
anos a fixar recordes

Exportagdes - A perda de rendimentos e subida de custos na zona euro

e EUA afetam as exportacdes portuguesas, que tém os seus dez principais
compradores nestas duas regioes. A trajetoria até o inicio do ano foi
assinaldvel, batendo recordes globais e por sector, mas a incerteza renovada
agrava ainda mais as perspetivas para o final deste ano e do préximo.

Jodo Barros
jbarros@medianove.com

m dos motores do cres-

cimento portugués nos

altimos anos, o comér-

cio internacional tem
dado sinais de fragilidade recen-
te, dado o abrandamento da eco-
nomia global, com particular inci-
déncia nalguns dos principais
parceiros nacionais. O renovar
recente da incerteza ndo ajuda,
temendo-se novo choque ener-
gético com a escalada de violén-
cia no Médio Oriente, o que agra-
va a dinamica de arrefecimen-
to na Europa e EUA, um dos
mercados que vinha crescen-
do mais nas nossas exportagoes.

O ano passado terminou com
recordes nas exporta¢des portu-
guesas, depois do disparo de
23,1%, ou 14.708 milhdes de euros,
um sinal claro do crescimento
do sector produtivo e com pro-
jecao internacional do pais. Esta
evolucdo tem sido repetidas vezes
destacadas por governantes e
analistas ao sublinharem o pro-
gresso da economia portuguesa,
mas os tempos que ai vém serao
mais complicados.

Apesar do salto assinalavel, o
ano fechou ja com sinais de
abrandamento. Dezembro de
2022 registou um avan¢o homo-
logo de 9.3%, ou seja, menos do
que os anteriores 13% de novem-
bro, isto numa altura em que 0s
juros ja estavam em alta na zona
euro e nos EUA em resposta a
um fenomeno inflacionista forte
que levou a uma perda de ren-
dimentos consideravel. J4 este
ano, e sobretudo a partir do
segundo trimestre, a situagao
comecou a deteriorar-se ainda
mais.

Com Espanha, Franca e Ale-
manha a representarem 50,9%
das exportagdes nacionais, torna-
-se facil compreender a razdo da
fraqueza. O aperto monetdrio na
zona euro veio agravar ainda
mais uma economia que ja dava
sinais de fragilidade, sobretudo
0 seu motor, a germanica, que
se depara com uma crise ener-
gética que expos os anos de desin-
vestimento no sector industrial.

Por outro lado, os EUA vinham
ganhando importancia nas ven-
das de Portugal para o exterior,
mas, apesar de mostrar maior
resisténcia do que a Europa, o
fendmeno inflacionista também
tem criado alguns problemas na
maior economia do mundo.

Assim, nao é de estranhar que
em agosto, dos dez principais

compradores de bens nacionais,
apenas os EUA e a Polonia
tenham registado variagoes
homologas positivas. Olhando
para o trimestre terminado nesse
més, s6 a Polonia escapa: dos
restantes nove paises, a Bélgica
registou a menor diminuicao,
caindo apenas 2,4%, enquanto
0 Reino Unido lidera com -21,5%.

Olhando para as perspetivas
dos nossos principais parceiros
comerciais, Pedro Braz Teixeira
avisa que “é muito dificil ser oti-
mista neste momento”. Isto ndo
so devido a perda de rendimen-
tos, mas também a escalada de
violéncia no Médio Oriente que,
a semelhanca do que aconteceu
com a invasdo russa da Ucrania,
pode criar novo choque petro-
lifero.

Relembrando o boicote dos
paises drabes em 1973, o diretor
do gabinete de estudos do Forum
para a Competitividade subli-
nha que a incerteza é tanta que
um cendrio do género se pode
repetir. Esta possibilidade agra-
va 0 cendrio para a zona euro, o
que também ajuda a explicar
nova descida dos indices de ges-
tores de compras (PMI) em outu-
bro, que cairam para o nivel mais
baixo em trés anos.

“Os dados da economia euro-
peia antes do ataque do Hamas
jd ndo eram nada fabulosos e
agora com este cendrio, s6 pelo
efeito do receio e incerteza, ja
abrandou a atividade economi-
ca”, resume. Como tal, e ape-
sar de o cendrio macroecono-
mico inscrito pelo Governo na
proposta de Orgamento do Esta-
do para 2024 (OE2024) até ser
“razodvel”, esta dinamica colo-
ca em causa 0 avango previsto
para a componente interna-
cional. No documento orcamen-
tal, o Executivo prevé uma subi-
da de 2,5% nas vendas ao exte-
rior, a0 passo que as importagoes
sobem 3,2%.

Nesta linha, varios sectores
vém ja alertando para a eleva-
da probabilidade de 2023 ser um
ano mais fraco do que o ante-
rior na relagdo com o exterior,
isto até em dreas que vinham
batendo recordes nos ultimos
anos. Os téxteis e vestudrio sao
um dos ramos em dificulda-
des, esperando um recuo entre
5% e 7%, isto depois de um cres-
cimento recorde no ano passa-
do; também o calgado enfren-
ta dificuldades, apesar de ter
conseguido compensar parte do
decréscimo no volume de ven-
das com uma subida do preco.
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Portugal Exportador:
um evento que privilegia
0 ‘network’ entre empresas

Portugal Exportador

A 182 edicao contou com 834 visitantes, um valor ligeiramente abaixo do

ano passado, no entanto registou-se um aumento no tempo de permanéncia dos visitantes no evento.

Inés Correia Botelho
ibotelho@medianove.com

182, edigao do Portugal

exportador, que ¢ um

evento dedicado a inter-

nacionalizagdo empre-
sdrial, realizou-se no dia 19 de
outubro e contou com a par-
ticipagao de cerca de 834 visi-
tantes, segundo a organizagao.
Este ¢ um evento “fora do
comum’, uma vez que que tem
como objetivo fomentar o
networking e a troca de expe-
riéncias, sendo que o seu forma-
to ndo ¢ o de um semindrio

ou o de uma feira, ¢ um forma-
to que privilegia o networking e
a partilha.

Fatima Vila Maior, diretora
de internacionalizagao da Fun-
dagao AIP, sublinha que neste
evento existe um “cuidado de
criar conteudos e de trazer players
que possam explicar, que pos-
sam de alguma forma dar pistas
e, nalguns casos, até poder for-
necer servigos as empresas expor-
tadoras, para potenciar a sua ati-
vidade”.

“Este ¢ um evento de
networking, de partilha de conhe-
cimento, de criacdo de inter ajuda

de parceiros. E no fundo uma
coisa muito mais pratica do que
teorica, € um conceito que eu
acho que jd existe hd algum
tempo e que nesta altura esta
muito na ordem do dia. E muito
importanto, e talvez por isso é
que este evento continue a sser
sempre um €xito a cada edigao.
Este é um formato muito adap-
tado as necessidas das peque-
nas e médias empresas (PME)”,
diz a responsavel ao JE.
Segundo dados da organiza-
¢ao, no ano passado cerca de
30% dos visitantes marcaram
presencga em reunides com

Este € um evento

de networking,

de partilha

de conhecimento,

de criacéo

de inter ajuda de
parceiros. E no fundo
uma coisa muito mais
pratica do que tedrica,
é um conceito que
esta na ordem do dia”

players, empresas, fornecedores
ou dinamizadores presentes
no evento, no entanto este ano
cerca de 51,5% das empresas que
visitaram o evento participa-
rem em cafés temadticos, ou em
reunides com business angels,
ou em reunides de consultoria,
ou em reunides dinamizadas por
empresas. “Este ¢ um numero
importante, que de alguma forma
serve para medirmos o suces-
so deste evento. Segundo as nos-
sas contas o tempo de perma-
néncia dos visitantes no evento
aumentou 30% face ao ano pas-
sado’, salienta Fatima Vila Maior.

A organizacdo ja comegou a
elaborar as suas perspetivas para
o evento do proximo ano, que
ainda ndo tem data, mas que vai
continuar com o seu formato
a privilegiar o network, “trazen-
do um conjunto de op¢oes que
tém a ver exatamente com a
network entre empresas, fomen-
tar as parcerias, os semindrios
que sejam no fundo protago-
nizados por empresas que
venham cd contar as suas his-
torias, muita partilha de conhe-
cimento, muitos exemplos, muita
demonstracao de boas praticas
ou de menos boas prdticas, ou
COm menos sucesso, porque
as vezes nos insucessos também
aprendemos”, revela Fatima Vila
Maior.

No evento deste ano abordou-
-se pela primeira vez o tema do
ESG (Environmental, Social and
Governance), que segundo Fati-
ma Vila Maior, “é um tema muito
importante para as empresas
exportadoras”.

“Nao so ¢ importante que as
empresas incorporem nos seus
processos, como ¢ uma mais-
-valia enquanto empresa expor-
tadora apra aceder a créditos e
a outras benesses”, defende.

Para além deste tema cen-
tral, que vai fazer parte do pro-
ximo evento, a organizagao vai
continuar a desenvolver a temd-
tica do Digital Lab, que tem como
objetivo acelerar e promover a
digitalizagao das PME, fornecen-
do-lhes as ferramentas e o conhe-
cimento necessdrios para esti-
mular as suas exportacoes. “Ha
estudos que indicam que dentro
de dez anos, o numero de com-
pras online vai ser alguma coisa
de exponencial e, portanto, as
empresas portuguesas também
tém que considerar terem elas
proprias a sua loja, o seu site, a
sua operacao de venda na sua
propria plataforma’, destaca Fati-
ma Vila Maior.
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Entrevista Pedro Cilinio - As exportacdes portuguesas
de bens e servicos registaram, de janeiro a agosto de 2023,
um aumento de 7% face ao mesmo periodo de 2022,
ascendendo aos 85 mil milhoes de euros. O excedente

de balanca comercial foi de 3.222 milhdes, um aumento
do saldo de 5.762 milhdes de euros”, diz a AICEP.

"Ha sectores com
comportamento
muito interessante”,
apesar do ano
atipico

Antonio Freitas de Sousa
afsousa@medianove.com

Para o secretdrio de Estado da
Economia, 0os bons indicadores
ndo devem fazer esmorecer o
foco, nomeadamente pela pro-
cura de mercados alternativos
aqueles que apresentam menor
dinamismo face a envolvente.

Os nimeros ddo margem para
que o resultado-recorde do
ano passado, 120 mil milhdes,
sejam atingidos, ou mesmo
ultrapassados no final do ano?
E preciso perceber que o com-
portamento das exportagoes este
ano tém tido uma influéncia
muito grande daquilo que sao
0s pregos da energia - nomea-
damente no que tem a ver com
os combustiveis, com o gds, que
subiram muito no ano passado
e este ano desceram bastante.
Quando olhamos para o valor
das exportagoes, temos de reti-
rar esse efeito, do preco da ener-
gia. A nossa expectativa “e que
consigamos atingir um valor
muito proximo daquele que atin-
gido no ano passado. Ainda nao
sabemos se serd ligeiramente
acima, ligeiramente abaixo - mas
€ essa a expectativa, retirando o
tal efeito dos produtos energé-
ticos - porque tiveram um com-

portamento completamente ati-
pico, tendo por isso que ser devi-
damente autonomizado.

Quais sdo os sectores que
melhor se tém comportado?

O sector téxtil, com uma expec-
tativa de descer uns 5% em rela-
Gao ao ano passado, ndo ¢ uma
descida calamitosa - principal-
mente se olharmos para o que
0 sector cresceu em 2022 e 2021
E serd o segundo melhor ano de
sempre. Mas hd outros secto-
res com um comportamento
muito interessante. Por exem-
plo, o sector dos componentes
automoveis - que estd a crescer
hd 16 meses consecutivos, pra-
ticamente sempre a dois digitos
- é um dos sectores que tem
demonstrado grande dinamis-
mo. O sector da metalomecani-
ca, maquinas e equipamentos
também - continuando a cres-
cer apesar daquilo que sdo as
dificuldades dos mercados inter-
nacionais. Portanto, existem sec-
tores que apesar de tudo, a esta-
rem posicionados em dreas de
atividade que estdo em ldgicas
de contra-ciclo e por terem tido
um comportamento muito dina-
mico, ttm conseguido manter e
até crescer para além daquilo
que ¢ o comportamento glo-
bal. Nas médias, escondem-se
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Posso garantir
que Macau

é um mercado
que esta,

num conjunto de
segmentos

que sao de alto
valor-acrescen-
tado, aterum
dinamismo muito
interessante

Componentes
automoveis -
que estaa
crescer ha 16
meses consecu-
tivos (...),eo0
sector da meta-
lomecanica,
madquinas e
equipamentos
demonstram
grande
dinamismo

sempre comportamentos acima
e comportamentos abaixo.

Nao é otimismo a mais?

Aquilo que nds sentimos ¢ que
este ano € efetivamente um ano
complexo, principalmente naque-
les que sao os efeitos da politi-
ca monetdria..

A proposta do Orgamento

do Estado para 2024

vem contra essa politica.

Vai contra, mas de uma forma
cirurgica. Porque temos a cons-
ciéncia de que também os impac-
tos da inflagdo surgem muitas
vezes em momentos assimé-
tricos. Os precos aumentam pri-
meiros e depois aumentam os
rendimentos. Hd agora um
aumento dos rendimentos que
também em boa parte compen-
sa alguma estagnacao de ren-
dimentos que aconteceu no ano
anterior. A inflagdo teve um com-
portamento diferente. Estamos
a fazer tudo isso de uma forma
que entendemos que equilibra-
da face aquilo que tem sido o
comportamento da inflagdo em
Portugal. Onde tem tido um com-
portamento muito mais favo-
ravel que no resto da Europa, e
desse ponto de vista temos que
estar atentos aquelas que sao as
necessidades das familias. Até
porque o contexto internacional
- em que a procura dos merca-
dos externos estd a estagnar, o
crescimento depende de outras
varidveis - nomeadamente no
que tem a ver com o investimen-
to e com 0 que € a preserva-
Gao de alguma capacidade no
consumo interno.

E a parte boa do OE 24.

Sim, essa parte é feita prin-
cipalmente através do que ¢ o
acordo de rendimentos - que
permite aumentar os niveis sala-
riais. E gostaria de salientar o
papel dos parceiros sociais, das
confederagoes sectoriais - que
também assumiram como uma
necessidade esse acréscimo de
rendimento anual que é neces-
sario para garantir a rentabi-
lidade e a retengao de talento
nas empresas. Mas também ha
uma reducao da carga fiscal de
uma forma muito transversal
para todos os escaldes de rendi-
mento. Esperamos que esta abor-
dagem - que ainda terd o seu
trabalho em sede do debate no
Parlamento - permita garantir
ndo sé a manutencao dos niveis
de rendimento, mas até algum
ganho. Porque efetivamente aqui-

lo que nos queremos ¢ aumen-
tar os rendimentos e levar o cres-
cimento econdmico até ao dia-
-a-dia das pessoas. Se nao o fizer-
mos, esse crescimento ndo tem
consequéncias diretas no bem-
-estar dos cidadaos - fazen-
do-o de uma forma sustentavel.

Tera chegado a altura de
diversificar mercados para
fora da Unido Europeia -
procurando geografias que
nédo tenham sido afetadas

de forma tdo impactante

pela inflagdo?

H4 vdrios blocos que estao em
contra-ciclo. Nao podemos colo-
car cada um dos sectores no mes-
mos saco. Veja o caso dos téx-
teis: hd sub-sectores que estao
a ter comportamentos posi-
tivos e outros que estdo a ter
comportamento menos favora-
veis. Isto também tem a ver com
as dinamicas pos-Covid. Por
exemplo, tudo o que tem a ver
com vestudrio mais formal, estd
a ter um bom comportamento,
as coisas mais informais estao
com um comportamento mais
desfavoravel - exatamente o con-
trario do que aconteceu na Covid.
Existem algumas dinamicas de
ajustamento - mas a diversi-
ficagdo €, numa economia a chave
do crescimento, em todos os
aspetos. Portanto, a diversifica-
Gao dos mercados também. Se
estamos demasiado dependen-
tes do mercado europeu, obvia-
mente que, se ele contrai, esta-
mos expostos a essa contragao.
Efetivamente, existem outros
mercados que estao a ter com-
portamentos diferentes do mer-
cado europeu. Nomeadamente
alguns mercados asidticos mais
evoluidos, que estdo neste
momento num periodo de expan-
sao. A China, por exemplo - que
esteve fechada mais tempo por
causa da Covid..

E estd a crescer mais

que o previsto pelo Ocidente.
Estive na semana passada em
Macau e posso garantir que ¢
um mercado que estd, num con-
junto de segmentos que sao
de alto valor-acrescentado, a ter
um dinamismo muito interes-
sante. Essa procura de diversi-
ficacdo € essencial e é também
uma chave para que as empre-
sas possam nao ficar tao expos-
tas a este tipo de flutuacoes. Mas
eu sei que as empresas fazem
esse exercicio todos os dias -
e os resultados desse trabalho
vao acabar por aparecer.

Seguro de Mercadorias
- Fundamental num
processo de exportacao
e internacionalizagao

Comegando por relembrar
que “RISCO”, ndo é mais do
que a incerteza associada a
um acontecimento futuro,
seja quanto a sua realizagéo,
ao momento em que ocorre e
aos danos dele decorrentes,
ha entdo que tomar medidas
para que esse risco seja calcu-
lado, e que o seu impacto seja
minimizado, ou, se possivel,
eliminado.

A ocorréncia de um even-
to durante uma “aventura”
maritima, naturalmente que
aplicavel a qualquer meio de
transporte, ou ainda a com-
binagdo entre varios, e que
possa danificar a mercadoria
- certamente, envolveu um
investimento, de tempo e re-
cursos - pode originar além de
perdas financeiras (a cabeca),
também:

Rui Tavares
Responsavel de Transportes
da VICTORIA Seguros.

® Risco reputacional, que pode ocorrer por atrasos na reposi-
cédo do bem danificado;

® Defraudar expetativas ao cliente destinatario, que tanto tem-
po, custos e esforgo envolveu na formalizagédo do contrato;

® Quebra de fluxo financeiro.

Podemos entio considerar que a execucido de um Seguro de
mercadorias transportadas, representa uma boa pratica na
gestdo de risco empresarial.

A Gestéo do Risco Empresarial possibilita as organizagbes tra-
tar com eficacia as incertezas, bem como os riscos e as oportu-
nidades que lhes estdo associadas, com o objetivo de melhorar
a sua capacidade de gerar valor.

Umas das possibilidades inerentes a GRE, é precisamente a de
reduzir as surpresas e prejuizos operacionais. As organizagoes
adquirem maior capacidade para identificar eventos prejudi-
ciais e estabelecer respostas a estes, reduzindo surpresas e
gastos ou prejuizos associados.

Objetivamente, uma protecgdo, por meio de uma apdlice de se-
guro, pretende minimizar o impacto de eventos incontrolaveis,
decorrentes de um processo de exportagdo, concretamente, os
associados ao proprio transporte.

Sabia que pode uma PME que exporte com regularidade, e cuja
mercadoria esteja sob sua responsabilidade até ao porto de
destino - diz-nos a estatistica - estar sujeita a que a sua merca-
doria/produto esteja envolvida num acidente maritimo, a cada
6 anos? Estes nimeros encontram fundamento no nimero de
acidentes com Navios que se registam ao longo dos anos.
Assim, a transferéncia dos riscos associados ao transporte das
mercadorias, para a seguradora, e uma apolice corretamente
constituida, é, sem margem para qualquer duvida, uma medida
acertada e necessaria, para a continuidade e crescimento sus-
tentado de negdcio da empresa exportadora, que maior impor-
tancia ganha, com a instabilidade que o mercado, essencialmen-
te europeu, enfrenta atualmente.

A VICTORIA Wl

com o apoio UMa empresa do Grupo Segurador SMABTP
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