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NOVAS ÁREAS,  
NOVAS FORMAS  
DE COMUNICAR 
 
Segundo as nossas projeções, o ano 
de 2020 será mais um ano crescente 
ao nível do renting. Toda a 
conjuntura económica tanto a nível 
nacional como europeia tem ajudado 
as empresas a evoluir e a investir em 
novos equipamentos tecnológicos.  
Em 2020, vamos explorar novas 
áreas de negócio para além das já 
habituais áreas tecnológicas (IT 
Hardware, Software, Print, etc..), 
onde estamos presentes há mais de 
10 anos, com mais de 60 mil 
contratos formalizados. Vamos 
desenvolver novas soluções com o 
intuito de explorar a área de 
Empilhadores, a área energética 
(painéis fotovoltaicos e LED) e a área 
médica. Por exemplo, na área dos 
empilhadores vamos dinamizar um 
produto que até à data não era muito 
explorado por nós. Com o ‘Partial 
Amortization’, damos a possibilidade 
de as empresas fazerem 
investimentos de uma forma mais 
suave e confortável do que o normal. 
Outro do nosso foco para 2020, será 
a abordagem que vamos ter com o 
cliente final. Com a ajuda do nosso 
novo website, que será muito mais 
focado no cliente e que será lançado 
a 10 de dezembro, vamos conseguir 
comunicar de uma forma muito mais 
segmentada tanto em setores como 
em soluções.  
Acreditamos que com esta estratégia 
estamos mais próximos de atingir um 
dos nossos objetivos, continuar a 
conquistar quota de mercado e 
realizar contratos de renting com pelo 
menos 1% das empresas em 
Portugal (número de empresas). 
Vamos ter uma forte estratégia digital 
que nos ajudará a chegar às 
empresas que queremos apoiar com 
as soluções certas. 
Ao explorarmos o canal de cliente 
final, vamos ter a possibilidade criar e 
desenvolver parcerias de negócios 
com empresas ligadas à área 
tecnológica que até à data ainda não 
trabalhamos. 
Tudo isto será feito sem descorar 
tudo aquilo em que acreditamos e 
que nos tem levado ao sucesso ao 
longo destes 11 anos de Grenke. A 
nossa estratégia, para além de 
digital, será sempre baseada nos 
nossos valores. Acreditamos que a 
nossa forma de marcar a diferençar 
ao vender renting é com relações 
pessoais, acompanhamento 
personalizado e soluções 
desenhadas à medida dos nossos 
clientes e parceiros. 
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FOCO NA UTILIZAÇÃO 
DOS ELÉTRICOS  
NO CORPORATE 
 
Em novembro deste ano, 
apresentámos o renting Renault para 
particulares.  
Desenvolvida pela Renault Gest, 
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em cima de suposições. 
Há, no entanto, um tema muito 
relevante, estou a falar da Tributação 
Autónoma. Como sabemos as 
políticas de frotas das marcas são 
em grande medida trabalhadas “em 
cima” da tabela de tributação 
autónoma, uma vez que esta dita de 
uma forma inequívoca a forma como 
as empresas estarão dispostas a 
abordar o mercado da compra de 
automóveis. 
Assim, estamos a preparar uma 
oferta nesse sentido, que vai incluir 
mais modelos e mais versões do que 
no passado, incidindo também em 
motores a gasolina. 
Em segundo lugar, a transição para 
um mercado elétrico/hibrido ‘plug-in’: 
Estamos perante uma tendência que 
vai crescer até se tornar no “novo 
normal”. 
Também aqui a política fiscal tem 
peso, neste caso mais pela via das 
isenções do que pela tributação, o 
que é um fator impulsionador para os 
clientes. 
No entanto é uma mudança que 
implica algumas adaptações e 

investimentos, que nem todas as 
empresas estão dispostas a fazer no 
imediato, pelo que este segmento 
continuará a ter um peso mais 
reduzido, ainda assim deverá voltar a 
apresentar grandes taxas de 
crescimento. 
A Audi, que neste momento apenas 
dispõe do modelo e-tron (100% 
elétrico), fará uma forte ofensiva no 
campo das versões híbridas ‘plug-in’ 
durante o primeiro trimestre com os 
lançamentos dos modelos A6, A7, 
A8, Q5 e Q7, todos com motores a 
gasolina/elétrico com a denominação 
de TFSIe. Até ao final do primeiro 
semestre prevemos apresentar o 
Novo A3 plug in e o e-tron sportback 
(100% electrico). 
Em resumo, tentaremos estar 
enquadrados da melhor forma 
possível nas politicas fiscais do país 
e apresentar uma gama diferenciada 
e competitiva. 
Naturalmente que para realçar a 
nossa competitividade contamos com 
o Audi Bank, que como sempre tem 
sido um parceiro fundamental.

oferece aos clientes Renault uma 
solução de renting competitiva, 
completa em serviços exclusivos e 
apoiado na rede de concessionários 
e assistência da marca.  
Inicialmente lançada como exclusiva 
aos modelos Renault Clio e Renault 
Zoe, em 2020, iremos trazer mais 
novidades ao produto, incorporando 
outros modelos na solução de renting 
particulares por forma a alargar a 
gama a todos os segmentos da 
marca. 
Já para os clientes empresariais, 
continuaremos a desenvolver 
soluções mais competitivas para o 
mercado, onde somos uma 
referência.  
Isto acontecerá tanto nos produtos 
de financiamento como no aluguer 
operacional, onde o foco será, sem 
dúvida, o veículo elétrico e na 
adaptação do mesmo à utilização do 
canal ‘corporate’. 

is
to

ck



PUB


